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Carta ao Leitor

Ola! Seja bem-vindo!

Com alegria imensa apresentamos a 3° edicao da Re-
vista |.S Brasil.

Esse trabalho foi desenvolvido com a ideia de levar
conhecimento, divulgar informacdes e noticias, interagir
com o publico e prestigiar nossos clientes.

Nosso setor passa por uma série de mudancas. Re-
centemente, tivemos a “aprovacg¢ao do PL 5829"”, que defi-
ne um marco regulatorio para a geracao distribuida. E gra-
tificante ver que nossa luta nao foi em vao e agora o setor
pode ter seguranga juridica.

E um momento de extrema importancia pensando
que, enfrentamos uma das piores “crises hidricas da his-
toria”. Estd na hora de apostarmos nas energias renova-
veis para lidarmos com esses problemas. Por esse motivo,
focamos em trazer um conteudo explicativo e instrutivo
para todos.

Nesta edicao apresentaremos pela primeira vez um
artigo técnico voltado para seguranca de integradores, ins-
taladores e pessoas que atuam neste meio. A proposta do
artigo técnico € de aproximar o publico integrador levando
conhecimentos e dicas.

Outro destaque desta edicao é a entrevista com Adal-
berto Maluf, Presidente da ABVE (Associacao Brasileira do
Veiculo Elétrico). Na conversa, Adalberto trouxe um pouco
desse cenario e apresentou também tendéncias para o fu-
turo da “eletromobilidade no Brasil”.

Por ultimo, cabe destacar otrabalho desenvolvido pela
|.S Brasil no mercado energético. Com a volta dos eventos
e workshop, a |.S Brasil péde mostrar o que vem desen-
volvendo como empresa distribuidora. Além disso, levou
conhecimento para integradores, participando de féruns e
feiras por todo Brasil.

Somos gratos por todo retorno. Para nds € um prazer
levar informacdes e conhecimento para vocés. Seguiremos
trabalhando para a “difusao das fontes renovaveis” e por
um mundo melhor.

Boa leitura!
I.S Brasil
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APROVACAO DO PL 5829
TRAZ OPORTUNIDADES
PARA O MERCADO DE
ENERGIA SOLAR

Com o placar final de 476 votos sim e 3 ndo, a gerac¢do distribuida
pode agora ter um marco regulatorio.

A Camara dos Deputados aprovou no més de agosto o PL 5829, que
define o marco regulatoério da geragao distribuida. O texto de autoria do de-
putado Silas Camara (Republicanos-AM) e relatoria do deputado Lafayette
de Andrada (Republicanos-MG) estabelece uma transicao para a cobranca
de encargos e tarifas de uso dos sistemas de distribuicao. Com 476 votos a
favor e 3 contra, o PL segue para o Senado, onde deve ser votado em breve.

O texto apresentado garante a manutencao por 25 anos, até 2045, da
aplicacao das regras atuais para projetos ja existentes ou que protocolarem
a solicitacao de acesso em até 12 meses contados da publicacdao da Lei.

Para contar com o beneficio, esses novos geradores terao prazos
para iniciar a injecao de energia no sistema, contados do parecer favoravel
da distribuidora:

30 meses para
minigeradores

e

120 dias para
microgeradores

12 meses para
minigeradores
de fante
solar

das demais
fontes

O texto define como microgeradores agueles que instalam (geram)
até 75 kW de energia de fontes renovaveis (fotovoltaica, edlica, biomassa
e outros) em suas unidades consumidoras (em telhados, terrenos, condo-
minios, sitios); enquanto minigeradores sao aqueles que instalam (geram)
mais de 75 kW até 5 MW. A partir de 2045, esse limite passa para 3 MW nes-
sa definicao, para a fonte solar.

No sentido de informa-los sobre este assunto, nossa equipe con-
versou com o diretor executivo da empresa de consultoria Noale Energia,
Frederico Boschin. Na conversa, o advogado comentou e explicou alguns
pontos importantes sobre o PL5829 e também expds algumas alternativas
para integradores. Acompanhe:



O Que Muda com o PL5829

Frederico: A mudanca sera
bastante grande, mas sera benéfi-
ca ao setor.

Eu considero importante
para o setor ter um marco legal de-
finido em lei e com a manutencao
dos pilares essenciais elencados
pelo Conselho Nacional de Politica
Energética (CNPE), érgdao maximo
da politica energética do Brasil,em
dezembro de 2020 na Resolucao
n. 15, e que trouxe cinco diretrizes
fundamentais para a construcao
de politicas publicas voltadas a Mi-
crogeracao e Minigeracao Distri-
buida no Pais:

- Acesso nao discriminatorio as re-

des de distribuicao;

- Seguranca juridica e regulatoria;

- Alocacao justa dos custos de uso

da rede e encargos considerando

os beneficios da GD;
Transparéncia e previsibilidade

com agenda e prazos para revisao
das regras;

- Gradualidade na transicao com
passos intermediarios para o apri-
moramento das regras.

Considerando-se que, o le-
vantamento adequado dos bene-
ficios e custos para o sistema se-
rao ainda levantados pela ANEEL
e pelo MME no chamado encontro
de contas, todos os demais pontos
estao contemplados no texto do PL
e espera-se assim, uma evolugao
gradativa do setor neste novo mar-
co.

Um ponto positivo também,
€ a abertura de novas tecnologias
para o setor, tal qual, o armazena-
mento de energia por baterias, as
micro-redes, a remuneragao por
servicos ancilares e a desburocra-
tizacao que o PL traz para alguns
modelos de negodcios do setor.

Opinido e Consideragdes

Frederico: Eu buscaria uma
simplificacao do texto todo, princi-
palmente a regra de transi¢cao para
0 pagamento do FIO. Uma leitura
detalhada do PL exige bastante
dominio técnico da estrutura tari-
faria e uma ampla construcao de
modelos de remuneracao de rede.
O gue me parece, é que os diversos
substitutivos acabaram por criar
uma sobreposicao de ideias que
Nnao necessariamente favoreceram
a clareza.

Existern muitos pontos no
PL que ainda vao ser objeto de re-

Para Integradores

Frederico: Inicialmente, an-
tes da entrada em vigor do novo
marco legal, € importante ter claro
gue a expectativa para os préximos
meses é o de uma corrida por insta-

gulacao pela ANEEL, ou que ainda
serao passiveis de estudos de deta-
Ihamento. Na minha visdo, outros
pontos do PL ndo sdo exatamente
técnicos e/ou contém uma redacao
qgue pode dar margens a interpre-
tacoes regulatodrias ou juridicas di-
vergentes. O exemplo é o capitulo
referente aos custos de conexao e
pareceres de acesso, visto que exis-
tem diversos pontos que, na mi-
nha opiniao, geram confusao entre
responsabilidades contratuais, re-
gulatdrias e o cédigo de defesa do
consumidor.

lacdes e projetos, em vista da ideia
de manutencao na regra mais be-
néfica contida na RN 482, ou seja,
sem o pagamento de remuneragdo
alguma pelo fio. Essa corrida vai

Brasil e Mundo
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certamente exercer pressao pelo
lado da demanda e isso vai encare-
cer equipamentos e estressar toda
a cadeia de suprimentos. Assim, o
integrador precisa ficar atento aos
prazos de entregas de equipamen-
tos e organizar os cronogramas de
obras e, se possivel, antecipar pe-
didos e considerar prazos maiores
nas instalacdes e, eventualmente,
operar com estoques maiores. Con-
sidero também muito importante
o integrador estar alinhado com o
seu distribuidor de equipamentos
€ com a equipe para manter o rit-
mo de instalacoes.

Para o periodo de transicao,
minha sugestao € que o integra-

dor figue atento a regra contida
no PL e que, a meu ver, é bastante
complexa e vai exigir um recalcu-
lo das viabilidades dos sistemas e
dos retornos financeiros, pela pro-
pria dinamica do escalonamento
do creditamento. Isso significa, na
pratica, que orcamentos de siste-
mas devem ser cuidadosamente
revistos para contemplar a nova
regra de creditamento e que pode
provocar confusao no consumidor
menos informado.

Um constante acompanha-
mento dos sistemas e um bom
treinamento dos vendedores irao
ajudar muito nas vendas e na ma-
nutencao da posi¢cao de mercado.

Oportunidade

Frederico: Inicialmente,
pode ser uma boa janela de opor-
tunidades para acelerar as vendas,
na medida em que a regra é be-
néfica, mas tomando os cuidados
COM prazos e precgos.

Como eu disse acima, 0 mo-
mento € de atengao para pregos e
prazos. O consumidor final vai pre-
cisar entender que o regulamento
que antes |he garantia uma injecao

de energia sem a cobranc¢a do uso
do fio agora nao & mais possivel.
Mas, veja, isso para os projetos no-
VOS.

De inicio, € essencial tran-
quilizar o cliente que ja possui sis-
tema, ou aquele que vai fazer a
adesdao dentro do periodo de ca-
réncia de 12 meses, que o seu direi-
to adquirido esta garantido e que
sera mantida a regra até 2045.

Tecnologias a Favor do Setor

Frederico: O novo marco
instituido pelo PL traz uma série
de novo produtos e modelos de ne-
goécios para novas tecnologias, tais
como inversores hibridos e bate-
rias, micro-redes, servicos ancilares
e oportunidades em smart grids.

De forma geral, ja € inevita-
vel a supremacia da fonte solar no
mercado brasileiro. Isso é o que
temos visto nos Ultimos anos, nao
s6 em geracgao distribuida, mas es-
sencialmente na geragao centrali-
zada com a disseminac¢ao de gran-
des projetos de geragao.

Assim, a tecnologia solar, e

componentes associados como
baterias e componentes que pres-
tam servicos ancilares, tem uma
grande tendencia de dominancia
no mercado.

Outro ponto importante é
que a aprovagao do marco legal
desburocratiza alguns dos forma-
tos de geracao compartilhada e
permite que a agregag¢ao de con-
sumidores possa ser feita de ma-
neira mais rapida e com maior
seguranca juridica em plataforma
digitais, por exemplo, com 0 uso
de smart contracts e tokens. Esse
talvez seja a grande nova frontei-



ra para o setor, termos de fato um
a democratizacao do acesso aos
formatos compartilhados que an-
tes ficavam restritos a consorcios e
cooperativas. O novo regulamento
tem bastante novidade nessa digi-
talizacdao do setor e na criagcao de

novos e melhores modelos de ne-
gdcios para o pegueno integrador.

E preciso ficar atento ao
mercado e as novas tecnologias e
contar com um bom parceiro tec-
noldégico e de distribuicao de equi-
pamentos.

Tendéncias e Apostas para o Mercado

Frederico: Em um primei-
ro momento, vejo como tendéncia
a aceleracao dos projetos. Todos
vao guerer manter projetos na re-
gra mais benéfica e até o correto
e total entendimento do mercado
novo. De toda forma, eu apostaria
bastante nos projetos mais simples
e com geragao no ponto de consu-
Mo (geragao na carga), por serem
mais rentaveis e com uma blinda-
gem natural aos eventos regula-
térios. Esses clientes hoje sdao na
maioria industriais e com o aumen-
to da conta de luz passam a ver a
energia solar como alternativa aos
aumentos.

Mesmo ocorre com clientes
do agro. Este € o mercado que mais
deve crescer, seja pela safra favo-
ravel e cambio favoravel também,

0 agro vai demandar uma moder-
nizagao das fazendas e que a so-
lar tem um casamento bom nesse
processo.

Por Jultimo, apostaria uma
analise naqueles clientes de mer-
cado livre e que dispdéem de um
bom telhado, aqui pode haver uma
grande nova fronteira para o mer-
cado solar engquanto o mercado
cativo se resolve com a PL, caberia
uma atengao em clientes de gran-
de porte.

De toda forma, o mercado
solar é grande e vai crescer ainda
mais, espero realmente que nosso
mercado siga as projecdes e que as
conversdes de vendas se concreti-
zem.

Um abraco a todos!

Frederico Carbonera Boschin, Diretor Executivo da Noale Energia.

Brasil e Mundo
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Frederico Carbonera Boschin

Diretor Executivo  Noale
Energia, diretor Regional (Rio Gran-
de do Sul) da ABGD - Associagao
Brasileira de Geragao Distribuida;
Conselheiro Fiscal e Diretor do Sin-
dicato das Industrias de Energias
Renovaveis do RS (SindienergiaRS);
Advogado - OAB/RS 54.843 Advo-
gado especialista no Setor Elétri-
co com 15 anos de experiéncia no
mercado de energias renovaveis.
Atua na estruturacao de projetos
de geracao de energia por fontes
renovaveis (Edlica, RSU, Biomassa,
CGHs/PCHs e Solar), bem como no
desenho de modelos de negdcios
para os Mercados Regulado (ACR),
Livre (ACL) e Geracao Distribuida.
Possui ainda experiéncia na ne-
gociacao e condugao de Contra-
tos de Engenharia (EPC/Turn-Key),
Contratos de Uso dos Sistemas de
Transmissao e Distribuicao e Co-
mercializacdo e Energia (CCVE),
além de procedimentos regulaté-
rios e administrativos.

FORMACAOQ: - Bacharel em
Direito pela Faculdade de Direitoda
Universidade Federal do Rio Gran-
de do Sul (UFRGS) -1997/2002; - Es-
pecialista em Gestao Empresarial
(MBA) pela Fundacgao Getulio Var-
gas (FGV/RS) — 2006/2007; - Mestre
em Direito Econémico pela Facul-
dade de Direito da Universidade de
Lisboa (FDUL) — 2007/2009; e - Es-
pecialista em Energias Renovaveis
pelo Instituto do Meio Ambiente da
Faculdade de Fisica da Pontificia
Universidade Catdlica do Rio Gran-
de do Sul (PUC/RS) - 2017/2018.
RECONHECIMENTOS: Advogado
rangueado como “Leaders in their

Field”, por sua atuacao na area
de “Energy & Natural Resources:
Power”, pela publicacdao britanica
Chambers & Partners: Chambers
LATIN AMERICA 2018 - “Energy &
Natural Resources: Power” Cham-
bers GLOBAL 2018 - “Energy & Na-
tural Resources: Power”

ASSOCIACOES E ENTIDA-
DES: - Diretor Regional (Rio Gran-
de do Sul) da ABGD - Associagao
Brasileira de Gerag¢ao Distribuida; -
Conselheiro Fiscal e Diretor do Sin-
dicato das Industrias de Energias
Renovaveis do RS (Sindienergia
RS); - Membro do Conselho de In-
fraestrutura (COINFRA) da Federa-
¢ao das Industrias do Estado do Rio
Grande do Sul (FIERGCS) — Grupo Te-
matico de Energia; e - Membro do
Comité Estratégico de Energia da
American Chamber of Commerce
for Brazil - AMCHAM/POA.



Torne-se um Associado ABGD
Usufrua dos beneficios e servicos

A Associacao Brasileira de Geracao Distribuida
(ABGD) é a maior associacao brasileira do setor de
energias renovaveis. Sao mais de 1.000 associados
de diversos segmentos.

Baixe agora o Aplicativo ABGD

O aplicativo reune noticias, informagdes sobre o
mercado, certificagdes, eventos, e-books, detalhes
do Marco Legal da GD e, ainda um simulador solar.
Disponivel para iOS e Android.

Para encontrar, basta digitar ABGD na Play Store ou
Apple Store.

Beneficios ao Associados

www.abgd.com.br

Av. Dr. Chucri Zaidan, 1550 - 50. andar - ¢j. 518 Sao Paulo - SP - Brasil (11)3796-3767




& Area do Integrador

A empresa O’ Nacif Tecnologia € outra grande parceira
da I.S Brasil. Comandada por Diogo Nacif, a empresa
integradora tem boas perspectivas para o mercado
solar, na regiao. Confira um pouco da histoéria.

O’NACIF TECNOLOGIA
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Diogo Nacif: Em 2001, eu iniciei os estudos na area de engenharia elétrica,
com énfase em telecomunicagdes. Entao, eu tinha uma duvida se eu entraria no
mercado elétrico ou de Telecom, que na época foi a abertura das Teles. Entao, o
mercado de telecomunicagdes era muito aquecido na época. Acabei optando por
telecom, que na verdade era engenharia elétrica na época, nao tinha especifico
para telecom. Desde entao, eu tive um primeiro contato com elétrica e dali para
frente, durante toda minha carreira profissional, eu fui tendo agquele conhecimen-
to, trabalhando, crescendo em campo. Trabalhei nas grandes teles no Brasil como,
Embratel, Claro, Oi, NET Rio, sempre associado na parte elétrica e tele. Depois de
um tempo, trabalhei na area de petrdleo (offshore) e foi dali que nasceu uma veia
empreendedora. Antes, eu tive a oportunidade também de ser militar, pela Mari-
nha do Brasil, também através de telecomunicagdes. Depois, encerrei meu contra-
to para abrir empresa. Eu vinha estudando as energias renovaveis, justamente no
momento que trabalhei na area de petréleo. Despertou um interesse de trabalhar
com as energias renovaveis, pois nao me sentia bem, trabalhando com energias
gue poluiam o ambiente.



Comecei a estudar o mercado solar em 2013, 2014. Em 2016, comecei a mi-
nha transi¢cao, aprimorando técnicas, estudo e estudo de campo, estudo da dis-
ciplina, conhecimento técnico. Em 2016 abri a empresa e iniciei efetivamente as
atividades em 2017.

Inicialmente, a empresa tratava com a telecomunicacdes. A parte de ener-
gia acabou sendo absorvida, com a grande demanda que temos atualmente. Fica-
mMos pouco tempo trabalhando com telecomunicagdes. Em seguida comegamos
com telecomunicagdes e eficiéncia energética. Hoje, 90% de trabalho esta direta-
mente relacionado a energia solar fotovoltaica.

Diogo Nacif: Ndo conhecia a I.S Brasil,
nao tinha nogcdo da magnitude, do ta-
manho da empresa. Conhecia os gran-
des distribuidores do pais, mas nao co- Rio de
nhecia a |.S Brasil. Janeiro
Conheci a empresa, através de ne-
tworking. Um grande amigo, Paterson
Stevens, Country Manager, da Yingli
Solar, no Brasil. Eu tinha um projeto
grande para executar e estava sem um
benchmark para ajudar no processo. A
partir dai, comecei a negociar com a
[.S Brasil.

Diogo Nacif: Quem me atende dire-
tamente é o gerente Marcelo Sato. Ele
nao € apenas uma pessoa que retira
pedidos. Ele me ajuda, inclusive a nivel
de projeto, na tomada de decisoes, er-
ros, melhores equipamentos. Quando

Area do Integrador
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o Sato esta fora de algada, falo com o
Gelci, que tem um suporte legal e me
atendeu prontamente nas questdes
de suporte técnico. Tem também a Ca-
mila, que atua na area comercial e que
me ajuda bastante. A |I.S Brasil € um
parceiro de confianga, sempre entre-
gou dentro do prazo, sempre atendeu
prontamente as expectativas. Se nao
fosse a I.S Brasil, eu ndo teria iniciado
as operacdes com o Deye. Eu ndo con-
fiava no equipamento, por ndo conhe-
cer. Em algumas reunides, que eu tive
com o lvan e Sato, foi feita a indicacao
desse produto e gragas a Deus, hoje,
nés temos projeto rodando com bons
numeros.

Trabalho e Perspectiva

Diogo Nacif: No Rio de Janeiro, sofre-
mMos muito com a crise gerada pela
corrupgao. Aqui, o governo afundou
praticamente toda da area petrolifera
portudria, industrial e comercial. Tive-
Mos a crise sanitaria, por esse efeito, o
centro do Rio tem areas pouco movi-
mentadas, areas desérticas, para uma
cidade grande. O Rio de Janeiro espe-
cificamente, vive numa crise financei-
ra muito grande, mas vemos no solar,
uma oportunidade em meio a essa es-
cassez financeira.

A necessidade vem fazendo com que o
solar seja aquecido. A necessidade de
energia mais barata e no playback que
a energia solar fotovoltaica oferece,
acaba ajudando o mercado de alguma
forma. Porém, temos muitas pessoas
buscando uma oportunidade nessa
crise. O mercado acaba ficando um
pouco inflado. A concorréncia fica des-
leal. Eu vejo um mercado precisando
de mao de obra qualificada. Faz toda
diferenca, vocé oferecer um trabalho
com a autoridade de quem tem Know-
-how, quem tem tempo de mercado,
gue tem varios projetos entregues,
gue nao confia por exemplo peque-
no distribuidores e que nunca deixou
de entregar uma obra. Entao, faz dife-
renca e mesmo no mercado inflado,
vocé chega com autoridade. Isso nao
seria possivel, se nds ndo tivessemos

um parceiro de peso, por isso a O'Nacif,
por exemplo é parceira da |.S. Brasil Gra-
¢as ao pronto atendimento da IS, nun-
ca tivemos nenhum tipo de atraso com
relagcdao aos equipamentos e materiais e
isso tem feito toda a diferenca na entre-
ga dos nossos projetos para os clientes
finais. E poder contar com parceiros e
com a parceria direta da |.S Brasil. Espe-
ro que futuramente possamos desenhar
uma parceria maior aqui no estado, e ser-
mos futuramente, dois nomes a frente do
mercado fotovoltaico no Rio de Janeiro.

Projeto realizado no estado do Rio de Janeiro.

Diogo Nacif.
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“A EXPO Brasil Solar € uma feira voltada
para aqueles que procuram novas oportunidades,

fornecedores, parcerias, conhecimento e network.”

+ EXPOSITORES
+ PALESTRAS
+ CONHECIMENTO

+ NETWORKING

, ; f /expobrasilsolar
Conhega mais da EXPO Brasil Solar

www.expobrasilsolar.com.br @expobrasilsolar
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EMBRAPA REALIZA
LANCAMENTO DE SILO

TECNOLOGICO

E OFICIALIZA

1.S BRASIL COMO PARCEIRA

O Hub voltado a pesquisa cientifica da cadeia produtiva leiteira permitira a

conexdo de statups com empresas lideres de tecnologia da informacgdo.

A Embrapa Gado de Leite inaugu-
rou no dia 27 de agosto, o Silo - Inovagao
Aberta, um hub que pretende apresentar
uma nova fronteira na pesquisa cientifica
da cadeia produtiva leiteira. O evento foi
transmitido ao vivo pelo canal oficial da
Embrapa no YouTube e apresentou uma
série de inovagbes implementadas no
Campo Experimental de Coronel Pache-
co-MG. O hub de inovagao permitira a co-
nexao de STARTUPS com empresas lideres
de tecnologia da informagdo e comuni-
cacgao, universidades, uma aceleradora,
agentes do agronegdcio, investidores e
todo o corpo técnico da Embrapa Gado de

Leite.

O Silo é fruto de uma parceria pu-
blico-privada entre Embrapa e grandes
empresas. O hub foi criado para buscar
solugdes para o agronegdcio brasileiro,
por meio de Inovagdo Aberta, reunindo
competéncias colaborativas de empresas
e instituicdes, para gerar impacto zero
em termos de emissao de gases do efeito
estufa, para reduzir as desigualdades so-
ciais em todas as suas dimensdes e para
assegurar ganhos econémicos aos stake-
holders envolvidos com a producgao de ali-
mentos, energia e fibras.

Dentre as empresas parceiras esta

Sede da Embrapa Gado de Leite - Campo Experimental em Coronel Pacheco-MG



a |.S Brasil, que realizou duas excelentes doag¢des, que serao de grande importan-
cia para o Silo e para Embrapa. Pensando em ofertar sustentabilidade e também
cumprir com a responsabilidade social, a .S Brasil doou uma sala de aula que sera
usada para capacitacdes, e uma usina solar fotovoltaica para a instituicdo. Segun-
do a instituicao, as placas fotovoltaicas alimentardo o primeiro e Unico Compost
Barn instalado em ambiente de pesquisa do pais. O modelo de criagao de gado
qgue garante bem estar animal e producao de leite de qualidade, tem como princi-
pal aspecto negativo o grande consumo de energia necessario para o seu funcio-

namento. A captacao e utilizagao da
energia solar traz uma importante
solucdo para a problematica.

“O setor privado esta se jun-
tando a Embrapa. Estamos diante
de um conceito que é o de inovagao
aberta. Estamos criando um novo
patamar, mirando uma modernida-
de focada no consumidor e no pla-
neta. Além disso, estamos criando
oportunidade para os jovens que
guerem transformar o mundo, mas
muitas vezes nao encontram a opor-
tunidade. O Silo vai possibilitar isso,
apoio para que eles transformem Sala de aula que sera utilizada para cursos de
ideias em realidade”, disse Paulo do cejaeliiiae, jeeid) 15 el
Carmo Martins. “Nenhuma grande empresa faz inovagao hoje em dia. Uma grande
empresa tem tantos controles que ela mata a inovagao. Por isso, ela tem que con-
tratar jovens que pensam fora da caixa”, concluiu Paulo Martins.

De Olho no Campo
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As geadas que atingiram parte do Brasil e
trouxeram prejuizo para alguns produtores rurais,
chegou com forca também no Sudoeste de Minas

Gerais.

GEADAS DEIXAM
PREJUIZOS PARA
PRODUTORES
DO BRASIL



Os meses de junho e julho de 2021, trouxeram prejuizos para produtores
rurais e fazendeiros de todo Brasil. Além do problema com a falta das chuvas, os
produtores voltaram a ter problemas com as geadas. O fendbmeno que é frequente
nas regides Sul, Centro- Oeste e em parte da Sudeste, congela os tecidos vegetais
e mata as plantas. Quando as temperaturas se aproximam de 0° C, formando ou
nao gelo, hd um congelamento dos tecidos.

Desta vez, produtores da regiao de Minas Gerais sofreram com a geada ne-
gra, gue ocorre quando umidade do ar esta baixa, o que causa forte resfriamento
e mata a planta, ou suas partes (folhas, ramos, frutos). “Pode-se dizer que foi geada
negra, pois matou tudo, nao sé café, mas tivemos o exemplo da cana-de-acucar.
Foi muito forte. HA muito tempo nao viamos uma geada dessas. Se eu ndo engano,
a Ultima dessa, foi em 75", disse Henrique Rezende produtor rural e presidente do

Sindicato dos Produtores Rurais de Sdo Jodo Batista da Gléria-MG.

Henrique Rezende, Presidente do Sindicato dos Produtores Rurais de SGo Jodo Batista do Gloria-MG

Segundo o Instituto Nacional
de Meteorologia (INMET), a regido de
Passos-MG, no Sudoeste de Minas Ge-
rais, sofreu com baixas temperaturas
entre os dias 20 e 30 de julho. A pre-
visdo minima no dia 20, era de -1,4° C.
“A geada veio no terco final da lavoura
e ocasionou na perda do grao”, disse
Juliano Ozdrio, produtor de cereais.

As baixas temperaturas assus-
taram e preocuparam muitos produ-
tores e agricultores da regidao. Segun-
do Henrique, a regido que tem como
foco a plantacao de café, teve perdas
nas plantacdes de cana-de-acucar, ba-
nana, dentre outros. Tudo isso, pode
ocasionar no aumento dos precos e

também nas prateleiras dos super-
mercados. “Sofremos com a falta das
chuvas. Nos anos de 2017, 18,19 e 20 ti-
vemos média de 745mm, em 6 meses.
Neste ano, durante 6 meses tivemos
521 mm. Agora, temos essa geada que
acabou com as plantacdes. Pode-se di-
zer que vai faltar comida”, disse Henri-
que Rezende.

“Enfrentamos duas geadas. A
primeira foi mais forte, alcangou luga-
res altos, que nao é um comum. Essa
geada foi bem diferente, atipica. O
problema maior é que ela comprome-
te toda producao e investimento feito
pelos produtores, durante o ano”, disse
Denner Felipe, Engenheiro Agrénomo.

De Olho no Campo
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“Existem muitos produtores que fazem a famosa trava de café, por exemplo, tem
produtor que entrega café por R$ 500,00. O produtor que se comprometeu, por
meio de contrato, a entregar uma quantidade determinada de sacas na safra 2021,
2022, acabou se prejudicando”, completou.

Café afetado pelas geadas, regido do Sudoeste de Minas Gerais.

i e, N
Denner Felipe, engenhiro agrénomo. Producdo de café afetada pelo fenémeno.

Segundo Denner, as folhas que sofreram com a geada podem cair. A planta
gue continuar com 10% de folha, precisarao passar por uma renovacgao. “Além da
folha, existem casos onde a vara do café se queima. Se a vara estiver comprometi-
da, terd que ser feita uma poda drastica”.



Tecnologia e Suporte

Uma plataforma desenvolvida
pelo INMET e pelo Ministério da Agri-
cultura, traz um mapa de possiveis
ocorréncias de geadas baseado nos
dados registrados pelas Estagdes Me-
teoroldégicas Automaticas. As informa-
¢cOes podem ser um alerta para produ-
tores e para agricultores. A plataforma
permite capturar o dia, a temperatura
e a possivel ocorréncia. No mapa as in-
formacgdes serao agregadas com o de-
correr do tempo, além disso é possivel

4

Plataforma do Instituto Nacional de Meteorologia
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pesquisar o registro de geadas, até os
ultimos 30 (trinta) dias.

Segundo o INMET, o mapa indi-
ca apenas a possibilidade da ocorrén-
cia de geada, baseada na temperatura
minima registrada pela Estacao Me-
teorolégica automatica naquele local.
Diferentemente das estagdes conven-
cionais que contam com um observa-
dor meteoroldgico que visualmente
constata o fendbmeno e faz o registro
da ocorréncia e sua intensidade.

s .
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Estratégia para Amenizar Efeitos

Uma estratégia de produtores
Centro-Sul, é ter as areas cultivadas
com pastagem nova, restrito ao sis-
tema de integragao lavoura-pecuaria
(ILP), quando apds safra de soja, im-
planta-se a braquiaria em seguida.
Com isso, o produtor sempre terd uma
area com pasto novo durante o outo-
no-inverno e esse tem maior capaci-
dade de tolerar o frio se comparado
aos pastos velhos.

Segundo uma pesquisa de-
senvolvida pela Embrapa e pela Coo-
perativa Agricola Sul-Mato-Grossense
(Copasul) e a Rede ILPF, mesmo com
as geadas, a pastagem nova, em area
de ILP, permaneceu com 40% a 50%
de massa verde. Porém, as areas com
pasto velho, de dois anos ou mais, fo-
ram muito mais afetadas, mantendo,
no Mmaximo, 10% de massa verde.

Um estudo realizado no esta-

do do Mato Grosso do Sul constatou
que, a insercdo do componente flores-
tal no sistema de producao minimiza
também o efeito negativo das baixas
temperaturas tanto para os animais
como para a pastagem. Segundo in-
formacgdes da Embrapa, a protegao foi
de praticamente 100% quando a pas-
tagem era nova e cultivada dentro da
ILPF.

As usinas solares fotovoltaicas,
gue levam economia para produtores
rurais, também foi importante neste
periodo, pois sem se preocupar com
as contas de energia, os produtores
puderam investir na manutencao do
solo, com maquinas e equipamentos.

Com a energia solar, os produ-
tores Ndo precisam se preocupar com
as contas de energia altissimas, que na
€poca, ja estavam em bandeira verme-
Iha.

De Olho no Campo



SOLUGOESE
RESULTADOS PARA
NOSSOS GLIENTES!

Gom o Centro de Distribuicao oferecemos
granaes marcas com o melhor preco

A Rede do Campo estd ha B anos no mercado e seque
em franca expansao.

Atua nos seguimentos agricola, pecuaria, pet, maquinas
e implementos, e varejo.

Possui urn Centro de Distribuicao gue atende suas mais
de &40 lojas no Sul e Centro-Oeste de Minas.

frrdedocarnpololas
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-
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Canaslra

Armaréng Gerais

0 Grupo Canastra Armazéns Gerais foi idealizado em 2015 por empresdrios
experientes no setor do agronegacio, visando atender a uma demanda crescente
no beneficiamento, armazenagem e comercializagdo de grdos na regido sudoeste
de Minas Gerais.

Nossa empresa jad movimenta mais de 1 milhdo de sacas na safra anual de grdos
de soja e milho cultivados em diferentes municipios da nossa regido.

Nossa estrutura com rapidez e capacidade de armazenagem, n0SS0s
equipamentos regularmente aferidos, nossos procedimentos de qualidade e nossa
transparéncia no relacionamento s@o os fatores que conquistam a confianga dos
nossos clientes.

0 nosso compromisso com a exceléncia em servigos e o amor pelo nobre
trabalho de produzir alimentos, sGo 0os motores que nos movem.

Vocé, produtor rural, entre em contato com a nossa equipe e entenda porque
o Grupo Canastra oferece a solidez que vocé precisa.

multimarketing

Rod. MGC 146, Km 319,6 S/N| CEP 37920-000 Sao Joao Batista do Gloria/MG

Tel. 35 3526-1527 » 99958-6888 | www.grupocanastra.com.br
(O)(@) grupo.canastra
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Fazenda do Sudoeste de Minas Gerais aposta em
processos tecnoldgicos para aumentar producgao
de leite.
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FAZENDA PEROLA APOSTA
EM TECNOLOGIA PARA

AUMENTAR PRODUCAO

A fazenda é atualmente umas das mais :
tecnolégicas do Sudoeste de Minas Gerais. ==~
~ Atecnologia existente na fazenda ajudou i
9% _"F no aumento da producdo e na economia
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Atualmente, muitas fazendas tém apostado em tecnologia. Pensando que
ela esta interligada ao futuro, muitos fazendeiros e produtores rurais aproveitam
dela, para nao ficar “pra tras”. Além de ser muito bem vista, a tecnologia chega
para melhorar o trabalho no campo. Muitos equipamentos oferecem mais rapidez,
praticidade e até economia. Os tempos mudaram e a cabega do produtor mudou.
A evolugao caminha junto da tecnologia, por isso o produtor que optar por nao
mudar sua forma de trabalhar pode sofrer com as consequéncias.

“Cada ano que passa as fazendas vao se modernizando. Hoje, as fazendas
estdo investindo cada vez mais em tecnologia. Muitas dessas tecnologias ajudam
no aumento da producdo, no conforto e na salude dos animais,” disse René Mar-
gues, médico veterinario. “Algumas fazendas que pararam de investir em tecnolo-
gia estdo sentindo, pois ndo conseguiram se adequar. Com isso, acabam ficando
para “tras”, guando comparadas com outras fazendas, que se adequaram a pro-

cessos tecnoldgicos,” completou.

René Marques, médico veterindrio.

A agricultura familiar tem sido
muito importante para que as tec-
nologias cheguem até as fazendas. A
agricultura familiar, € quando um fi-
lho ou um familiar substituiu o pai ou
outro familiar em uma fazenda. Assim,
a proxima geragao consegue conven-
cer seus antecessores a investirem em
tecnologia. Na Fazenda Pérola, em Al-
pinépolis-MG, a agricultura familiar foi
muito importante, pois foi a partir dos
filnos que a tecnologia chegou. Atu-
almente, é a fazenda mais tecnoldgi-
ca do Sudoeste de Minas Gerais, com
processos que se adequam a um novo

modelo de produgao, geram empre-
gos e trazem sustentabilidade para o
negdcio.

Com uma producao de mais de
20 mil litros, pai e filhos seguem co-
lecionando diversos prémios por alta
producao e pelas atividades tecnolo-
gicas desenvolvidas na fazenda. A ul-
tima conquista da Fazenda foi o troféu
pela 28% posicdo, no ranking Top 100
da Milkpoint 2021, estando entre os 100
maiores produtores de leite do Bra-
sil. Esse € mais um titulo que mostra
como a tecnologia foi importante para
a evolucdao da fazenda.

De Olho no Campo
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O pai Anténio Carlos Freire e os filhos, Matheus Reis Freire e Enéas Reis
Freire, acreditam que a tecnologia em conjunto do trabalho duro trazem bons
resultados. “Quando recebemos uma premiacao, a gente se renova. Qualquer pre-
miagao faz com que a gente cresga como pessoa, como empreendedor e como
patrao”, disse Matheus Reis Freire.

M

T —

Anténio Carlos Freire, Matheus Reis Freire e Enéas Reis Freire.

Processos Tecnolégicos

Ordenha Carrossel

Um dos grandes equipamentos responsaveis pela tecnologia ofertada pela
fazenda, é a ordenha carrossel. A ordenha padronizada e eficaz permite a extragao
maxima potencial produtiva do rebanho com mais rapidez e menos mao de obra.

A Ordenha Carrossel é aplicavel para gado a pasto, com ou sem alimenta-
¢ao individual na sala de ordenha e para gado confinado (ragas maiores ou meno-
res). Geralmente o nUmero de baias varia de 24 a 106 animais ordenhados a cada
rotagcdo completa. As vacas se movem em uma plataforma circular em direcao aos
ordenhadores.

Esse equipamento permite que o produtor atinja capacidades de ordenha
de mais de 600 vacas por hora, dependendo de alguns outros fatores, como: tama-
nho da plataforma, treinamento dos ordenhadores, produtividade animal, manejo
da entrada dos animais, procedimentos de ordenha.

Além da tecnologia a ordenha
oferece varios beneficios, como ren-
dimento da ordenha, conforto dos
animais, conforto aos ordenhadores
e producdo de mais leite por opera-
¢ao. Na ordenha, os animais chegam
até a plataforma rotativa através da
sala de espera, depois entram na pla-
taforma de forma individual; e depois

disso, iniciam-se os procedimentos
de ordenha. Ordenha Carrossel Fazenda Pérola.




Lely Juno

Outra grande tecnologia, é o
Lely Juno — um robdé que empurra o
alimento das vacas. O principal objeti-
vo do robd é estimular o consumo fre-
guente de ragdo durante o dia e a noi-
te, resultando em uma maior ingestao
de alimento entre suas vacas. Além
desse beneficio, o rob6 ajuda a melho-
rar a fertilidade e a produgao. Reali-
zando uma atividade que parece sim-
ples de empurrar os alimentos, o robd
aumenta a frequéncia de alimentacao
dos animais e diminui a mao de obra
na Fazenda.

Segundo informagdes da em-
presa comercializadora do robg, o pro-
dutor rural economiza até 180 horas
por ano com este processo. Com isso,
pode utilizar seu tempo em outras ati-
vidades. Além do tempo, o produtor
economizara também em combusti-
vel, pois nao precisara utilizar um tra-
tor para empurrar a alimentagao.

“Hoje, muitas fazendas estdo investindo em robds para elevar o nivel das
fazendas. Alguns ja utilizam a ordenha robotizada, outras investem em robds que
aproximam o alimento do animal. Cada dia mais as fazendas investem em tecno-
logia,” disse René Marques.

A maquina se move sozinha ao beco de alimentagcdao e empurra o alimento
aos animais. O robd pode ser controlado por um celular ou pode ser programada
para realizar a funcdo automaticamente sozinha, ao longo do beco de alimenta-
cao.

Bico Milk Bar

O bico Milk Bar € outra grande inovacao da fazenda. Este processo permite
uma digestdao mais saudavel para os bezerros. Segundo informacdes da Milk Bar,
0s bicos podem alimentar 72 bezerros em 14 minutos. Neste processo, os animais
mamam de forma correta colhendo melhor os nutrientes do leite e permitindo a
melhor digestdo e salde dos bezerros.
Além disso, evita a mamada cruzada.

Esse processo tecnoldgico ja
apresentou grandes resultados para
a fazenda. Segundo a Milk Bar, os ani-
mais contam com um ganho de peso
médio de 0,945 kg, reduz a mortalida-
de, melhora a incidéncia de diarreia e
traz mais eficiéncia. Os animais ficam
7 dias individuais e depois do periodo,
vao para o coletivo aonde sao desma-
mados com 90 dias.

Milk Bar / joaquimrodrygues.

De Olho no Campo
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Usinas Solares Fotovoltaicas

A energia solar € mais uma tecnologia, que ajuda a fazenda a obter mais
resultados na producao e sustentabilidade. Com as placas solares instaladas pela
I.S Brasil, os fazendeiros terdo grande economia.

No total, foram instaladas 1.644 placas solares com uma poténcia total de
571 kWp, nas duas propriedades. Com o investimento, os produtores ja comecaram
a notar resultados que possibilitam o aumento da produg¢do, a economia e o inves-
timento em mais equipamentos tecnoldgicos.

Usinas solares
Fazenda e Sitio
Pérola
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microbiologico

0 1° Baculovirus desenvolvido no Brasil

para o controle da FALSA-MEDIDEIRA.
(Chrysodeixis includens)
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Artigo

PL 5829 E A EFICIENCIA
OPERACIONAL DAS
EMPRESAS DE INSTALACAO

Com o avanco do Projeto de
Lei 5829/19 na Camara dos Deputados,
gue criard as regras definitivas para o
setor de GD (geracao distribuida) de
energia no Brasil apds todas as aprova-
¢cOes necessarias no processo legislati-
Vo e executivo, é esperado que o mer-
cado tenha outra grande corrida por
instalagdes de sistemas fotovoltaicos
no curto prazo, com a finalidade de
garantir o “direito adquirido” de com-
pensacao total de créditos até 2045,
como prevé o texto.

As empresas integradoras terdo
uma grande oportunidade de aumen-
tarem seu numero de vendas e proje-
tos, sendo este um periodo critico para
sua consolidagao no mercado.

Se por um lado a possibilidade
de crescimento é animadora, as em-
presas que nao estiverem preparadas
para este momento poderado sofrer da-
nos irremediaveis para seu futuro.

E de conhecimento geral que
as empresas integradoras adequam
suas capacidades de implantacao de
sistemas ao seu volume de vendas
guase instantaneamente através da
terceirizagao das equipes de campo.

Esta € uma acao de protegao
a0 caixa da empresa, ja que se pode
estimar com certa seguranca O Ccus-
to relacionado a equipe de instalagao
no momento da venda e controla-se o
custo fixo com um menor ndmero de
funcionarios diretos.

Por outro lado, as equipes fun-
cionais que trabalham nos escritérios
nao sdo adequadas de forma tdo sim-

ples, e o aumento do volume de ven-
das leva a sobrecarga dos funcionarios,
aumento da sua jornada de trabalho,
atividades realizadas apressadamente
e sem a devida atencao e, consequen-
temente, queda na qualidade das en-
tregas.

As empresas, buscando aumen-
tar a capacidade de entrega da equipe,
tentam padronizar todas as atividades
criando uma “linha de produ¢ao” nos
seus escritdrios, transformando proje-
tos de engenharia em processos pro-
dutivos.

Vale lembrar as defini¢cbes de
projetos e processos. Um projeto € “um
esforco temporario para se criar um
produto, servico ou resultado exclusi-
Vo, Unico”.J4d um processo é “um traba-
lho continuo e repetitivo, uma série de
passos sequenciais adotados por uma
organizagao para produzir um resulta-
do desejavel”.

Percebe-se que processos fun-
cionais nas empresas integradoras sao
importantes para que os integrantes
da equipe tenham autonomia e con-
trole sobre suas entregas, mas cada
sistema fotovoltaico vendido tem um
local de instalagao, investidores, clien-
tes, equipamentos e objetivos dife-
rentes, logo se tornando um produto
Unico, que nao pode ser devidamente
conduzido através de um processo.

O sistema fotovoltaico tem seu
escopo, que chamamos de escopo do
produto. O escopo do produto é o que
deve ser entregue, a definicao técnica
do sistema. Aqui devem aparecer re-



quisitos do cliente, como local de instalagdo de equipamentos, exigéncia por al-
gum fabricante especifico, local de langamento de cabeamento, necessidade de
adequacao de infraestrutura, etc.

Ja o escopo do projeto deve ser mais amplo, pois ele nos diz como entregar
todo o escopo do produto com a qualidade correta, no prazo combinado, no custo
maximo esperado, etc.

Tratando os projetos desta forma, garantimos que todos os detalhes neces-
sarios para o sucesso do projeto na visao do integrador e do cliente sejam alcanca-
dos, mantendo equipes funcionais com seus processos internos, mas garantindo
atencgdo ao que faz o produto ser Unico e a satisfagao do cliente.

Mas o que faz esta formatacao de empresa ser mais

eficiente?

Todo projeto tem um ciclo de vida que passa por iniciagao, planejamento,
execucao, monitoramento/controle e encerramento. No setor de geracao distribu-
ida, podemos considerar a iniciagao como processo comercial, etapa na qual sao
definidos o escopo do produto e coletados os requisitos basicos do projeto.

No planejamento, todas as acdes necessarias para que se cumpra comple-
tamente o escopo do produto devem ser detalhadas, garantindo que nenhum re-
quisito seja esquecido. A construcao de um cronograma com atividades bem se-
guenciadas, definicdo dos recursos necessarios para cada uma, custos associados
a elas, identificacao, analise e plano de respostas a riscos, tudo isso fara com que
nenhuma atividade seja esquecida ou executada de forma ndo condizente com o
restante do projeto.

Um bom planejamento levara a diminuicdo do retrabalho das equipes,
principalmente antecipando possiveis problemas durante as fases de execugao e
controle.

Ao se concluir uma fase ou projeto, procede-se com ritos de encerramento.
As licbes aprendidas sdao o repasse do histérico de agdes do projeto, retroalimen-
tando as etapas principais de todos os outros projetos da empresa. Nesta fase esta
0 ganho em melhoria continua que os integradores tanto buscam ao transformar
seus projetos em processos.

A implantacao de uma cultura de gerenciamento e projetos na empresa
integradora nao é simples nem rapida, ja que sao necessarios treinamentos, expe-
riéncia e tempo para maturidade da equipe, mas leva até um cenario de organi-
zagao e controle que faz a empresa se tornar sustentavel e dar passos mais largos
em sua expansao.

Aumentar a eficiéncia em um projeto significa diminuicdo de custos, au-
mento de qualidade e consequente ganho de mercado.

Vitor Pacheco

Engenheiro eletricista e gerente de
projetos. Consultor no mercado de
geracdo distribuida. Realiza andlises
de viabilidade, definicdo de requisi-
tos minimos, avaliagdo de projetos
executivos e implantag¢bées. Executa
treinamentos, melhoria de eficiéncia
operacional através de metodologias
de gerenciamento de projetos e otimi-
zagdo de processos internos.

Artigo



TECNOLOGIA &
SUSTENTABILIDADE

Muito falado nos Jdltimos
tempos, a sustentabilidade vem
tomando espaco na midia e na
cabeca do brasileiro, e dentro
desse mundo tecnologico e
verde estd um dos maiores
nomes quando se fala em pro-
ducdo de médulos fotovoltaicos,
a Yingli Green Energy, empresa
chinesa gque tem trabalhado seu
nome no Brasil.

“Ja temos hoje uma estrutura de
financiamento para a industria
de energia solar no Brasil, o
avanco da energia solar desde

Paterson Stevens
Country Manager da Yingli

2013 quando a Yingli Green
Energy montou um escritorio
no pais foi exponencial e impor-
tante para o desenvolvimento
do segmento no pais hoje” A
avaliagcdo é do Country Manager
Paterson Stevens que chegou
na empresa em 2020 com a
missao de recuperar o titulo da
chinesa Yingli Green Energy,
como um dos maiores fabrican-
tes de modulos fotovoltaicos do
mundo e recongduistar o merca-
do brasileiro.

Para Paterson a Yingli ndo quer
ser s6 reconhecida com grandes
obras e usinas gue é o caso do
Estadio do Maracana no Rio de
Janeiro, e sim como uma
grande marca em energia solar,
tanto gque expandiu seu merca-
do para a geragao distribuida fa-
cilitando o acesso para projetos
de 1,5 MW a 5MW. Com a crise
hidrica que o pais vem enfren-
tando e os constantes aumen-
tos tarifarios da energia elétrica,
Paterson pontua que a “energia
solar tem um papel fundamen-
tal como fonte complementar

na matriz brasileira” e com essa
possibilidade de mudar o jeito
de gerar energia a maior duvida
€ o valor. “Existe uma ideia geral
no Brasil de que a energia solar é
cara. Pode ter sido o caso alguns
anos atras, mas as coisas muda-
ram bastante”.

Hoje a energia solar ja esta pre-
sente em diversos lares brasilei-
ros e tem uma margem de cres-
cimento muito grande atrelada
ao potencial do pais de gerar
essa energia. ‘Na América do Sul
os paises tem investido em
energia solar e existe uma esti-
mativa de que muito ainda sera
investido no futuro, pois esse in-
vestimento em energia limpa
trard resultados positivos em
um espaco de tempo ndo muito
longo. © Brasil tem um poten
cial gue se mantém positivo du-
rante todo o ano, ndo é como
outros paises vizinhos que em
apenas algumas épocas do ano
tem um desempenho maior
guando se trata de gerar ener-
gia solar, isso atrai investimentos
e também traz a possibilidade
de um futuro mais verde”.
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Dedo de Prosa

Antonio Carlos Pereira conta histdria de vida e
deixa grandes licoes.

‘“Coragem e
perseveranca’™:
Conheca a historia de
Antonio Carlos Pereira

Antonio Carlos Pereira conta um pou-
co da sua histéria de vida, e passa en-
sinamentos preciosos. Apds enfrentar
grandes dificuldades no passado, o
fazendeiro relata, como encarou e
venceu problemas.



Um grande lider. O que define
um grande lider? A habilidade para
comandar? Grandes lideres normal-
mente sdao reconhecidos por tomarem
frente em tempos dificeis ou por esti-
mularem outras pessoas com seu jeito
de lidar com as situagdes. Um grande
lider ndo se esconde. Ele entende que
precisa se colocar a frente e sabe que
outras pessoas confiam nele. Cora-
gem, perseverancga, firmeza e honesti-
dade, sao algumas das caracteristicas
de grandes lideres. Por serem inspira-
cao e influenciarem um grande publi-
co, lideres precisam ser reconhecidos
e mostrados. Suas histdérias precisam
ser destacadas, para que novos lideres
aparecam.

Seu Antonio Carlos Pereira, de
85 anos, € um grande exemplo de li-
deranga. Acostumado desde crian-
¢a a conviver com dificuldades, nao
se escondeu quando foi chamado, e
hoje, colhe os frutos do trabalho duro
e dos momentos dificeis que enfren-
tou. Nascido em 19/02/1936, em Guapé,
no Sudoeste de Minas Gerais, Anténio
Carlos vem de uma familia simples do
campo.

Ainda na infancia, Anténio Car-
los e sua familia encararam uma gran-
de dificuldade. Com a construgao da
hidrelétrica de Furnas, a fazenda onde
a familia morava foi desapropriada e
inundada pela construgcao da barra-
gem. Muitas outras familias também
perderam suas terras e ficaram sem
um lar. Tudo isso aconteceu, porque
houveram explosdes causadas pela
presenca de gas metano nos tuneis.
Com isso, as aguas subiram e inunda-
ram as cidades de Guapé e Sdao José da
Barra.

Na época, a administragao res-
ponsavel por Furnas, se comprometeu
a arcar com o prejuizo, porém havia
Mmuita burocracia. Mediante a isso, a
familia de Antonio resolveu se mudar
para a cidade de Carmo do Rio Claro,
também em Minas Gerais, onde com-
praram uma nova fazenda de 150 al-
gueires.

Com a mudanga para outra ci-
dade, o jovem Antonio Carlos passou a
ajudar o pai no campo e foi dai que to-
mMou gosto pelas praticas rurais. O pro-
cesso da agricultura familiar foi bas-
tante importante para Anténio Carlos.
Na época, conciliava trabalho e estu-
do, o que era considerado muito dificil,
pelo fato da dureza do trabalho rural.
“Aprendi que quem concilia trabalho e
estudo, sao os melhores profissionais
gue existem”, disse Anténio Carlos.

Apos se formar no Colégio Mon-
fort, da cidade de Carmo do Rio Claro,
no ano de 1960, Anténio Carlos rece-
beu uma proposta audaciosa. Na épo-
ca, 0 jovem vivia um grande romance
com Leni Santana Pereira, com quem
se casou. Apds o casamento, sua sogra
ofereceu a fazenda de seu marido, pai
de Leni, que havia morrido em outu-
bro daquele mesmo ano, por cancer
de prostata. Esse foi inicio para uma
grande histéria. O jovem aceitou e a
partir dai, patia para um grande desa-
fio.

Emocionado, Anténio Carlos se
lembra da sogra. “Minha sogra foi uma
segunda mae que tive. Ela tem grande
parcela em tudo isso”, disse o Fazen-
deiro.
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Comeco desafiador

Mesmo com os desafios e dificuldades que viria enfrentar, Anténio Carlos
Nnao se escondeu e assim, assumiu a Fazenda Capao Alto, localizada em Carmo
do Rio Claro. O local estava totalmente abandonado, pelo fato da doenca que o
sogro havia contraido. As perspectivas ali nao eram boas, porém essas dificul-
dades nao foram capazes de desanimar Anténio Carlos. “Era uma fazenda que
estava desleixada, minha sogra um dia me chamou e falou, a fazenda esta aban-
donada, ja que vocé pretende continuar seus estudos, toma conta da fazenda,

noés precisamos disso”.

o

.
”

Como todo comego nao é fa-
cil, Anténio Carlos sofreu, pois pre-
cisou reconstruir a fazenda e tra-
zer alguma pratica para se manter,
manter a familia e os funcionarios.
Na época, a esposa Leni Santana foi
muito importante, pois com o traba-
lho de professora, mantinha os gas-
tos da fazenda e ajudava o marido
com os investimentos.

Tudo isso poderia mudar,
apos a proposta de um grande ami-
go. Na época, o amigo René Rey
havia ganhado um prémio na lote-
ria e ofereceu um empréstimo para

/1 &

Antdénio Carlos. A primeira resposta foi
“nao”, por ndo saber qual seria o inves-
timento que faria na fazenda. Apesar
de muitas duvidas, o fazendeiro pensou
em continuar com a producao de leite.
“Todos tratavam o leite como um cati-
veiro, pela necessidade de estar sempre
trabalhando. Antigamente, o produtor
trabalhava na madrugada, de manh3,
guase todo tempo. Eu tentei pegar isso
como um estimulo. Como pode ser tao
ruim se sempre esta vendendo? ", disse
Antonio Carlos.

Crente e determinado no inves-
timento, Anténio acabou aceitando o




empréstimo do amigo, e com o dinheiro comprou 30 cabegas de gado, que pro-
duziam 210 litros de leite por dia. Apds a compra, o gado passou a produzir 280
litros por dia. Na época, eram nUmeros expressivos, que fizeram com que o pro-
duto conseguisse manter a fazenda e os funcionarios. Os negoécios iam bem e as
perspectivas chegavam para o fazendeiro.

Tudo que era produzido, era divido com os funcionarios, que eram na re-
alidade grandes amigos de Anténio Carlos. “Eu era muito préoximo deles. famos
trabalhar a cavalo, almogcavamos embaixo de arvores, todos juntos conversando.
Sempre estavamos juntos, eles foram muito importantes para a formacgao da Fa-
zenda”, disse Antdnio Carlos.

Os relatos de quem viveu naquela época, nos ajudam a entender como era
realizado o trabalho no campo. “Era agua, animal e o brago do homem. Faziamos
com a mesma satisfacao que as pessoas fazem hoje. Antigamente, era muito tem-
pO para pouca coisa, hoje as pessoas tém pouco tempo para muitas atividades”,
relatou Anténio. * Antes ndao tinhamos tantas exigéncias, nao tinha uma obriga-
toriedade de ganhar dinheiro, passar por cima das pessoas. As coisas vinham por

acréscimo”, completou.

O fim de um sonho?

Tudo ia bem, as coisas esta-
vam caminhando e aos poucos Ant6-
nio Carlos ia criando boas expectati-
vas para o futuro. O tempo de alegria
passou com a chegada de um grande
vilao para os produtores rurais brasilei-
ros. A “febre aftosa”, como € chamada,
é responsavel por destruir grandes re-
banhos no Brasil desde 1895, quando
surgiu na Argentina e no Uruguai, na
mesma época em gue comecgaram as
importacgdes sistematicas de reprodu-
tores bovinos de ragas europeias no
surgimento da industria frigorifica.

Trata-se de uma doenga infec-
tocontagiosa aguda com potencial de
transmissao extremamente alto en-
tre os animais susceptiveis, podendo,
em cerca de uma semana ou Menos,
acometer a totalidade dos componen-
tes de um rebanho afetado. E causada
por um virus da familia Picornaviridae
do género aphthovirus. A transmissao
ocorre por contato direto de animais
susceptiveis com animais infectados
e por contato indireto com fémites ou
subprodutos contaminados.

A endemia atacou todo reba-
nho de Anténio Carlos e reduziu sua
producao de quase 300 litros diarios
para 36 litros. “A febre aftosa veio e
desfez o rebanho que eu tinha, perdi
receita, perdi rebanho. O que mais me
preocupava era a divida, pois eu havia
comprado o gado através de um em-
préstimo”, disse o fazendeiro.

Segundo Antdnio Carlos, esse
foi um dos grandes desafios, pensan-
do que tudo estava sendo construido
e sua fonte de renda haviam sido aba-
lados. O homem de coragem e fé pre-
cisava pensar em uma alternativa para
voltar a produzir como antes, para pa-
gar as dividas que possuia e continuar
ajudando os funcionarios que o ajuda-
vam.

“Nao podemos esperar
que um problema chegue,
é melhor evitar isso
desde antes!”

Dedo de Prosa
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E neste momento que uma
grande personagem aparece para
ser luz. Novamente, a fazenda con-
tou com a ajuda de Leni, para que
tudo nao acabasse ali. Com trabalho
duro e com muita garra, aos poucos
a Fazenda voltava. “Na época, mi-
nha esposa era professora e ajudava
com a renda. Tudo aquilo que fazia
investia”, disse Anténio Carlos Perei-
ra.

Além da mulher, Antbnio
contou com a ajuda de outras pe-
cas importantes. Na época, os filhos
ainda criangas, Leopoldo e Henri-
gue, comecgaram a ir para fazenda
aos finais de semana para ajudar o

pai com a producao de leite. Com a or-
denha mecanica, os filhos conseguiam
manusear o equipamento e ajudar o pai.
Os dois foram de grande importancia,
pois com a ajuda, os funcionarios po-
diam folgar. “Eles eram pequenos, mas
ja me ajudavam. O maior prazer deles
naquela época era de tirar o leite e co-
mer na marmitinha que era preparada
pela Leni”, comentou alegre.

Apesar do retorno lento, as divi-
das ainda eram uma preocupagao para
Anténio Carlos, que pensou em vender
partes das terras para paga-las. Foi ai
gue uma nova oportunidade surgiu para
o Fazendeiro.

O despertar

Desestimulado, a ponto de
vender parte de suas terras, Anténio
s6 pensava em continuar trabalhan-
do para manter os negécios. Foi ai
gue uma nova oportunidade pintou
para o fazendeiro. Na época, um re-
vendedor do trator Tobata apareceu
para fazer uma demonstracao de
uma maquina. Anténio Carlos ficou
encantado e acabou comprando a
maguina, que em uma semana de
uso estragou. As enxadinhas da ma-
guina haviam quebrado e era preci-
SO comprar novas.

A Unica cidade que possuia
0 equipamento na época, era Alfe-
nas-MG. Segundo Anténio Carlos,
para se locomover até o municipio
era gasto um dia. “Chegando |3 para
comprar o equipamento encontrei
uma pessoa fundamental e com
grande parcela em tudo que tenho
hoje”, disse o fazendeiro. A pessoa
a quem se referiu era o Sr. Homero
Duarte, empresario e proprietario
de um banco na época. “Ele tirou a

ideia de comprar uma enxadinha, e falou
de uma outra maquina que talvez seria
mais eficiente que o tratorzinho”.

Homero apresentou um trator da
marca Massey Fergusson. Preocupado e
ja com uma divida de 15 mil cruzados, a
nova maquina estava fora de cogitagao.
“A maquina custava aproximadamente
12.500 cruzados, com a compra minhas
dividas se aproximariam de 30 mil cru-
zados. Era um investimento arriscado”,
relata Anténio Carlos.

“O Homero fez de tudo para que
eu comprasse a maqguina. Ele fez com
qgue um motorista dele me levasse até
o Carmo, para que eu pegasse os docu-
mentos para fazer o financiamento, pois
de 6nibus eu gastaria mais 1 dia”, disse o
fazendeiro. “Peguei os documentos e re-
tornei ao banco e fiz o investimento. Nao
sabia o que falar para Leni, quando che-
gasse com o a nova maquina, devendo
quase 30 mil cruzados”, completa Anto-
nio Carlos.




Trator Massey Fergusson, o famoso “tratorzinho” que mudou
a historia de Anténio Carlos Pereira.

Apods dificuldades, o financiamento deu certo e a nova maquina chegou até
a fazenda. Com a chegada, Anténio Carlos precisaria descobrir como utilizaria o
magquinario. As varzeas em suas terras fizeram com que Antdénio pensasse na plan-
tacdo de arroz. “Tive uma boa safra, produzi muito arroz. Um comprador serialista
da cidade de Cabo Verde, Lauro S§, soube da minha safra e veio até nossa fazenda.
Uma dadiva de Deus”, relata Antoénio Carlos. “Ele demonstrou interesse. Na época,
nao tinha nem nogao de quanto valia. Ele me ofereceu 20 mil cruzados e aceitei”,
completou Anténio Carlos emocionado.

Com o dinheiro o Fazendeiro pode pagar a divida com o amigo, René Rey,
e pagar as parcelas do trator. “Ainda possuia um resto para ser colhido. Novamen-
te, ele voltou e comprou. A partir dai consegui superar os desafios. Maior satisfa-
¢ao que tive, foi superar todas dificuldades”, relata Anténio Carlos. “O trator foi o
melhor investimento. Dali para a frente, os processos foram desenvolvidos mais
rapidos e com eficiéncia. Com ele pude aliviar um pouco meus funcionarios”, com-
pletou o fazendeiro.
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Tempos de Ouro

Apods as melhorias trazidas pelo trator, Antdnio voltou novamente a investir
em leite e aos poucos ia ganhando destaque, na regido. Com o tempo, os filhos
foram crescendo e passaram a se envolver mais nos processos realizados na Fa-
zenda. Com o retorno do trabalho, foi possivel comprar mais terras e expandir os
negdcios. Além de aumentar os processos realizados na Capao Alto, Anténio pode
ajudar mais os funcionarios, que sempre estiveram com ele durante todas as difi-

culdades.

05 ACF E FILHOS
<AO ALTO *
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“Quem tinha, servia uma comunidade. Quem trabalhava com a
gente s6 comprava sal e querosene, pois consumiam o alimento
que nos plantavamos”, Anténio Carlos Pereira.

Com o tempo, os 4 filhos
cresceram, formaram-se em univer-
sidades e voltaram para executar
func¢des nas fazendas. “Meus filhos
eram polivalentes, € assim que se
formam as coisas. A partir da atua-
cao deles em nossas Fazendas, ali-
mentamos e passamos a investir
em outras vertentes”.

Sempre pensando em pro-
porcionar conhecimento e respon-

sabilidade, Anténio Carlos comenta so-
bre um grande ensinamento deixado
aos filhos. “Quando vinham me falar que
gueriam se casar, eu sempre falava: Com
O que Vocé vai tratar do seu cobnjuge?
E assim eles foram assumindo terras e
construindo seu cantinho”, disse Anto-
nio Carlos. Os filhos homens se dedica-
ram inicialmente a produgao de leite. *
Quando questionei meu cacula, Carlos
Augusto, com o que ele trataria da mu-




Ilher, ele cuidava de uma produgao de 5 mil litros. Ele prometeu que tiraria 10 mil

litros e hoje tira 18", completou Anténio Carlos, orgulhoso.

Atualmente, Anténio Carlos Pereira € o 6° maior produtor de leite do Brasil,
com uma produgao de 50 mil litros, por dia. “Leite, era uma necessidade. Na épo-

Além do reconhecimento na-
cional, o fazendeiro conta com varias
outras conquistas. O que era apenas
uma fazenda, hoje sdo 24 fazendas,
2.600 hectares divididos. Os poucos
funcionarios se transformaram em
600. E além da expansao por terra,
Anténio Carlos e os filhos seguem au-
mentando suas conquistas.

Atualmente o Grupo ACP pro-

Em outubro de 2020, mais um
periodo de muita dificuldade apare-
ceu para desestabilizar a familia. Naina
Krauss Pereira, que era casada com Le-
opoldo Pereira, filho de Anténio Car-
los, morreu vitima de um infarto. A em-
presaria que era Diretora de um dos
empreendimentos da familia, a “Cora-
¢ao de Minas”, tinha 53 anos e deixou 3
filhos.

Segundo informacdes, Naina
estava em sua casa, quando come-
¢cou a passar mal. Ela foi socorrida pelo
SAMU (Servico de Atendimento Moével
de Urgéncia) e levada ao Hospital Sao
Vicente de Paulo, porém nao resistiu.

“Noés passamos por um momento
muito dificil. A Naina tinha uma gran-
de importancia para nos todos. Fica-
Mmos muito triste”, disse Antdénio Carlos,
emocionado. “Eu passei por muitos
momentos dificeis na minha vida. Mui-

ca, o valor do leite era alto. Foi uma maneira de iniciar a vida”, disse Anténio Carlos.

“E nosso carro chefe! Produzir um alimento que é vida e antes era
incentivo, por quem achava que era um desperdicio.”

Crise

duz uma das melhores bebidas desti-
ladas do mundo. A cachaga “Coragao
de Minas” é produzida em alta escala.
No total sao 50 mil litros por ano e a
capacidade de envelhecimento em to-
néis & de 150 mil litros. A marca € a res-
ponsavel pela cachaca Sagatiba, eleita
recentemente uma das melhores be-
bidas destiladas pela Beverage Testing
Institute de Chicago.

tos dizem que momentos dificeis sao
crises. Eu ndo acho que seja assim. Mo-
mentos dificeis e problemas possuem
solugao, ja a morte nao te apresenta
solugoes. Ela tira e vocé fica sem alter-
nativas. A morte sim, pode ser conside-
rada uma crise”.

Naina tinha grande importan-
cia e sempre serd lembrada pelas ca-
racteristicas e pela lideranga. Muito
querida na cidade de Carmo do Rio
Claro, deixara saudades eternas a to-
dos.

- E o 1
Naina Krauss Pereira, nora de Anténio Carlos.

Dedo de Prosa
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Um olhar para natureza

Anténio Carlos sempre olhou pela natureza. Desde de pequeno, ja se pre-
ocupava com o meio ambiente, e por esse motivo sempre adotou praticas sus-
tentaveis em todos os processos. “Meu maior prazer hoje, é plantar arvores. Ver
uma arvore florindo, é gratificante”, disse o fazendeiro. “Antigamente nao tinha
recursos para a agricultura, o pais nunca teve uma agricultura definida, porém, eu
ainda tentava fazer o maximo para nao degradar o meio ambiente.”

i T

Usina Solar otoo-/ta/'co instalada na Fazenda Capdo Alto.

Um investimento feito pelo grupo, foi a instalagcao de usinas solares foto-
voltaicas, em quase todas as Fazendas. Com o investimento, o fazendeiro Anténio
Carlos, junto dos filhos passaram a ter uma economia significativa em todo pro-
cesso de producao.

A instalacao das usinas fotovoltaicas, realizadas pela empresa I.S Brasil So-
lar, foi lembrada de forma positiva em um relato de Anténio Carlos. “Eu agradeco a
I.S Brasil, pois marcaram o antes e depois do Grupo ACP, como na compra do pri-
meiro trator. Posso dizer, gue a empresa marcou o nosso antes e depois”, afirmou
o fazendeiro.




O passar do posto

Sera impossivel nao se lembrar da grandeza para administrar, da inteligén-
cia, firmeza e coragem de Antdnio Carlos. Depois de um longo tempo a frente dos
negdcios, decidiu descansar. Com 85 anos, ele passou o posto de administrador
para os filhos, que atualmente tomam conta das Fazenda e dos negdcios.
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Nas laterais, os 4 filhos: Carlos Augusto, Helenice, Henrique e Leopoldo.

No centro Anténo Carlos e Leni, sua esposa.

“Em abril de 2020 realizei uma
reunido para passar o posto para
meus filhos. Agora quem decide sao
eles. Deixarei que eles tomem conta
de tudo, a minha parte foi feita. Ver a
fazenda constituida é a minha maior
realizacao”.

Mesmo depois de passar a admi-
nistracao das Fazendas e dos negdcios
para os filhos, Antdnio Carlos continua
atuante. Pela manh3, € possivel encon-
tra-lo, na Fazenda Capao Alto, lugar
gue frequenta todos dias. “Ndo pode
me faltar trabalho. Eu gosto de estar
fazendo alguma coisa sempre. Preciso
fazer atividades, para preencher meu
tempo”, disse Antbénio Carlos. “Eu nao

tenho nada a pedir, sO agradecer. NOs
conseguimos uma organizagao € uma
posicao alta”, completou o fazendeiro.

“Gostaria de agradecer a Deus
em primeiro lugar, agradecer as nos-
sas amizades e as pessoas que fizeram
parte de tudo isso”, disse Anténio Car-
los. “Quero agradecer as empresas que
facilitaram nossa atividade, através da
modernidade trazida. Agradeco a Deus
por ter chegado numa idade dessas
com saude, com grande satisfacao de
vida e reconhecimento de que sou um
homem feliz. Até me pergunto se sou
tdo merecedor de tudo isso”, comple-
tou Antdnio Carlos Pereira.

Dedo de Prosa




Uma empresa que virou parceira da |.S Brasil € a AMT
SOLAR, que atua na regiao de
Aracaju-SE.

A AMT Solar realiza o planejamento e instalagao dos modulos solares com
o objetivo de proporcionar aos clientes, economia e qualidade, no que se refere ao
aumento tarifario de energia elétrica comercial. Além disso, a empresa de enge-
nharia oferece uma equipe de planejamento e montagem preparada e experiente,
objetivando realizar todo o processo em exiguo periodo de tempo.

A AMT SOLAR esta no mercado desde de 2016 e proporciona satisfacao ao
cliente. Para atendé-los, a empresa integradora conta com 7 fases: elaboragao do
projeto; execucao especificando prazos legais da concessionaria; execucao da par-
te civil da obra, quando necessario; instalagdo em tempo exiguo;comissionamento
e para parametrizacao de sistema solar; orientagao para o cliente acompanhar via
software; preco justo oferecido ao cliente.



AMT SOLAR: O primeiro contato com a I.S Brasil foi via rede social. Apds o primeiro
contato, foi marcada uma reunido presencial com a empresa e a partir dai iniciou-

-se a parceria.

AMT SOLAR: Acreditamos que as me-
lhores parcerias agregam, para que
NOSSOS Servicos sejam entregues com
qualidade, confianca e prazo. Temos a
honra de ser representantes da |.S Bra-
sil no Nordeste e contar com o apoio
de uma qualificada equipe técnica.

- A |.S Brasil oferece qualidade dos pro-
dutos e rapidez na entrega dos equi-
pamentos para instalagao.

- A I.S Brasil nos ajudou, pois apresen-
tou preco, qualidade de preco e agili-
dade de entrega dos equipamentos.

AMT SOLAR: A AMT SOLAR vem am-
pliando o numero de instalagbes e
contribuindo para satisfagdo dos clien-
tes. No momento, estamos com varias
instalagcdes em processo e contando
com a parceria da |.S Brasil.

O mercado na nossa regido esta em
ascendéncia por conta também do au-
mento das taxas tarifarias de energia
elétrica convencionais.

Para nds, a perspectiva para energia
solar no Brasil e principalmente no
Nordeste, € de uma alternativa em po-
tencial.

Aracaju



& Brasil e Mundo

©
X
Q
%
®
<
c
S
Q.
O

A ENERGIA SOLAR E
ACESSIVEL PARA TODOS?

Mais uma vez, a energia solar mostra que é a melhor solugéo para
futuro do Brasil e do mundo. Propostas aparecem para desmistificar
o tema: “energia solar fotovoltaica € apenas para uma classe?”

E comum escutarmos por ai
gue a energia solar é s6 para ricos,
ou para classes superiores. Esse € um
tipo de comentario que gera um pré-
-conceito, ou ideia negativa, pois se
colocado dessa forma, ficaremos pre-
sos a ideia de nao ter. Também nao
podemos julgar os comentarios, pois
0os investimentos e as oportunidades
dentro desse meio, por muito foram
acessiveis para um publico. Felizmen-
te, a histéria mudou e com o cresci-
mento do setor muitos passaram a ter
energia solar fotovoltaica em casa, nos
pequenos comércios, nas fazendas.

Atualmente, a energia solar
fotovoltaica € vista como esperanca
para mundo, pelo fato ser benéfica ao
meio-ambiente, benéfica para o setor

econdbmico, benéfica para o setor tra-
balhista, benéfica para os sistemas de
estudo, dentre outros. Além de todos
os beneficios, atualmente se tornou
acessivel para todos. Com as cartas de
crédito e financiamentos, varios con-
sumidores obtiveram energia solar,
para diversos fins.

Além da acessibilidade, a ener-
gia solar passou a ser oportunidade.
A geragao de empregos diretos e in-
diretos nesse setor ajudou a levantar
a economia e entrou em combate do
desemprego, um problema que afeta
milhdes de pessoas pelo mundo. Hoje,
empresas de energia solar contratam,
oferecem cursos de energia solar foto-
voltaica e projetam milhares de profis-
sionais.



Financiamento I.S Brasil e Sicoob Credicarmo

A |.S Brasil, em parceria com Sicoob Credicarmo, criou um financiamento
mais acessivel para toda populagdo. Neste, o cliente pagara apenas a taxa obriga-
téria estipulada pela concessionaria, pois o sistema fotovoltaico ira zerar a conta de
luz. O dinheiro destinado para pagar a conta de energia, serd utilizado para pagar
o financiamento da energia solar. Se o consumidor pagava R$ 300,00 de conta luz,
passara a pagar R$ 250,00, pelo financiamento e o restante ficara para a taxa obri-
gatdria da concessionaria.
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Agénci_o SJ/‘.c-oob Credicarmo, Carmo do Rio Claro-MGC.

A taxa obrigatéria depende da
rede da localidade. Se for monofasico,
o cliente pagard 30 kWp; se bifasico,
o cliente pagard 50 kWp; ja se for tri-
fasico, o cliente pagara 100 kWp. Por
exemplo, se o custo da tarifa de uma
cidade for R$ 0,80/kWh e a residéncia
siga o modelo bifasico, a taxa minima
€ calculada da seguinte maneira: 50
kWh x R$ 0,80 = R$ 40,00.

“A parceria entre |.S Brasil e Si-
coob, tem o objetivo de zerar os gastos
de energia da populagao. Ao invés de
pagar para a concessionaria, o cliente
pagard pela energia solar”, disse Ed-
son Marinho, diretor de negdcios do
Sicoob. “Este projeto facilitard todo
processo burocratico enfrentado pelos
clientes, pois ele trocard uma conta de
luz, por um produto pra ele, para gerar
uma energia limpa”, confirma Edson.

Edson Marinho, diretor de negdcios do Sicoob

Segundo Rudimar Wobeto, diretor geral da I.S Brasil, os painés reduziram
guase 100% da conta de luz. “O sistema que vamos instalar nas residéncias, vai
analisar o que esta na conta da concessionaria e vai conversar a mesma lingua.
Com isso, até 95% da sua conta, pode ser reduzida”, afirmou.

Este projeto entre |.S Brasil e Sicoob Credicarmo, pode ser uma alternati-
va para os consumidores, pensando que, ao invés de pagar a conta de energia,
pagara por um sistema que seguira com ele por 20, 25 anos, levando economia e
produzindo uma energia limpa e sustentavel.

Brasil e Mundo
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A Energia Solar nas Favelas

A proposta de ofertar energia
solar e cursos virou uma ideia de algu-
mas ONG's e Associag¢des, que hoje le-
vam conhecimento para comunidades.
E o caso da Revolusolar, uma associa-
¢ao sem fins lucrativos, com propdsito
de promover um desenvolvimen-
to sustentavel das favelas no g
Rio de Janeiro com a ener-
gia solar. Criada em 2015,
na favela da Babildénia, o
projeto nasceu da dor dos
moradores em relagao a
ma qualidade dos servi-
¢cos de energia, somados
ao alto preco e a marginali-
zacdo da favela.

Segundo a Associagao,
uma cidade desigual, como a do Rio
de Janeiro, onde 1/4 da populacdo
mora em favelas, com infraestrutura
inadequada e um servigo de energia
inacessivel. No inicio do projeto, a ONG
fez uma pesquisa de campo para com-
preender a situacao da comunidade
em relacao a energia. Do estudo, veio
a concepgao da favela como um lugar
gue possui apenas conexdes clandes-
tinas, ou beneficidrios da tarifa social
equivocada.

“Temos uma metodologia proé-
pria de trabalho de desenvolvimento
sustentavel chamada de ciclo solar,
trés eixos de atuagdo geragao distribu-

ida e eficiéncia energética nas favelas,
formacdo profissional dos moradores,
como eletricistas e instaladores, e tem
uma frente de educagcdao ambiental
infanto juvenil. Essas trés frentes se
retroalimentam bastante sinergia e
promovem o envolvimento da
populacdo local em todas as
fases de trabalho”, disse
Eduardo Avila, diretor exe-
cutivo da Revolusolar.

Segundo Eduardo, o
grupo pretende criar um
modelo que seja replica-
vel em outras comunida-
des do Brasil, que passam
por problemas similares rela-
cionados com o acesso a ener-

gia elétrica e tém potencialidade
similares no sentido de gerar a propria
energia. “Nessa busca por um modelo
replicavel, estamos testando um novo
modelo, através da geracao comparti-
Ihada de energia, projeto piloto que é
a primeira cooperativa de energia so-
lar em favelas do brasil que vai aten-
der 35 familias da Babildénia e Chapéu
Mangueiros”, disse o diretor. “Um novo
modelo para mostrar que energia so-
lar na favela e possivel e € também um
modelo que harmoniza bastante com
as tradicbes da favela, no sentido de
cooperacao, colaboracao. Esperamos
Nno ano que vem replicar esse mode-
lo em outras comunidades do Brasil”,
completou.

Grupo Revolusolar, na manifestagdo em prol da energia solar, em Brasilia- DF.



De acordo com Eduardo, essa € a primeira cooperativa de geragao distribu-
ida no estado do Rio de Janeiro. “E a favela mostrando que néo é sé sinénimo de
problema, é também sindnimo de solu¢cdes ambientais, sociais, inovagdes. Uma
referéncia em inovagao, sustentabilidade, empreendedorismo e tecnologia. Pode
agora deixar de ser relacionada a gato de luz e virar polo de geragcao de energia
limpa para as cidades”.

w el
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Profissionais da Revolusolar em projeto Casa Cidades.

Energia Solar para as Tribos Indigenas

Uma comunidade que sempre sofreu com a falta de energia, foi a indigena.
Ha tempos, os indigenas encaram este problema. Recentemente, algumas comu-
nidades tém protestado nas rodovias do Brasil, pela falta de energia. No fim do
ano passado, ribeirinhos chegaram a fechar estradas exigindo energia elétrica nas
comunidades.

Apesar desse triste cenario, existem organizagdes que estao em combate
da falta de energia para as comunidades indigenas. As renovaveis podem ser a
melhor aposta para o povo indigena, principalmente porque combina com a sus-
tentabilidade, que é defendida pelos indigenas. A energia solar pode ser uma boa
alternativa, pois consegue produzir energia elétrica sem uma rede de distribuicao,
com os sistemas off-grid, que funcionam apenas com o uso dos moédulos e de ba-
terias.

Wedson Silva, presidente da ENCWET, nas tribos indigenas..

Brasil e Mundo
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Empresas e organizagdes tém
se unido para levar energia solar para
0s povos indigenas. Tudo isso pen-
sando em ajudar essas comunidades,
ofertando sustentabilidade, principal-
mente neste momento que a Amaz6-
nia enfrenta, de luta continua contra
o desmatamento, poluicao, dentre ou-
tros fatores.

A ENGEWET, € uma empresa de
energia solar fotovoltaica que se preo-
cupa com as comunidades indigenas.
A empresa doara uma usina solar foto-
voltaica para a comunidade indigena
do Tupé, no Amazonas. O projeto pilo-
to inicia um trabalho de inclusao social
da empresa ENGEWET na Amazbnia.
Na primeira semana de junho, o vice-
-presidente do movimento Solar Livre
e CEO da empresa ENGEWET Energia
Solar, Wedson Silva , visitou a Comuni-
dade do Tupé, que abriga ribeirinhos e
indigenas da etnia Dessana.

Segundo Wedson Silva, o Ama-
zonas é um estado riquissimo em re-
cursos naturais e a energia solar pode
trazer a inclusao social para um povo
carente e que sofre com diversos pro-
blemas. O compromisso de ofere-
cer uma energia limpa e mais barata
foi firmado, durante conversa com

Dyakuru, indio Dessana e chefe da al-
deia, que apresentou o local e as ne-
cessidades. De acordo com a empresa,
0S primeiros passos para conclusao do
projeto ja comecaram e tao logo serd
divulgado o prazo de conclusdo e en-
trega.

“Levar Energia Solar Fotovol-
taica ao coracao do Amazonas € uma
missao. Ser o responsavel por fazer
essa conexao do “impossivel” &€ uma
felicidade muita grande, assim como
levar inclusdo a pessoas que nao tém
uma estrutura minima para sobrevi-
véncia (agua, alimento e energia)”, dis-
se Wedson Silva. “Essa agcdao na aldeia
indigena, demonstra a acessibilidade
da tecnologia em chegar ao homem
do campo, as Tribos indigenas e a po-
pulacdo urbana, que podem contar
com uma alternativa de autoproducao
de Energia oriundas de fontes renova-
veis para evolucdao do planeta”, com-
pletou.

Vem ai um grande projeto que
pretende fomentar a sustentabilidade
em prol da vida no planeta. Um traba-
lho e modelo a ser aplicado com o ob-
jetivo Unico de ajudar o mundo a en-
xergar a Energia Solar como a melhor
solugao.
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FACA SEU SONHO ACONTECER COM
TRANQUILIDADE E SEGURANCA.

INVISTA UM POUCO POR MES E CONQUISTE O QUE PLANEJOLL. v5|cooa

- PARCELAS ACESSIVEIS E SEM JURDS. Credicarmo
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COMO PODEMOS ALIMENTAR
MAIS PESSOAS USANDO A
MESMA AREA DE PLANTIO?

Sementes que garantem um bom
cultivo. Tecnologias que contribuem
para a produtividade no campo.
Informagdes que ajudam nas decisdes
para a préxima colheita. Contamos com
os agricultores para alimentar o mundo,
e eles podem contar com a gente.
Saiba mais em Corteva.com.br

CONTINUE CRESCENDO.

@ CORTEVA

agriscience
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MARQUE EM 23-25
SEU CALENDARIO AGO

A maior feira e congresso da América do Sul para o setor solar
EXPO CENTER NORTE, SAO PAULO, BRASIL 2 O 2 2

www.intersolar.net.br
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Conhec¢a os novos
veiculos elétricos
da 1.S Brasil

Agora com o 6nibus e furgao 100% elétricos,
a empresa aumenta sua proposta de
sustentabilidade e conscientizacao.

E de conhecimento ge-
ral que, os carros elétricos po-
dem em pouco tempo dominar
0 cenario automobilistico. Esta
afirmacao €& desacreditada por
muitos, mas ja esta pautada por
cidades, estados e paises. A ideia
de reduzir o tempo de insergao
dos veiculos elétricos nas ruas,
caiu para 2030, e trouxe muitas
duvidas para o atual cenario. A
I.S Brasil acredita no potencial
dos carros elétricos e por isso se-
gue aumentando sua frota. Des-
ta vez, a empresa adquiriu um
6nibus e um furgao 100% elétri-
cos, que ajudarao a locomocgao
dos colaboradores.

Os dois automoveis se en-
quadram na categoria dos ve-
iculos pesados da BYD, os mais
vendidos no ano de 2020, na
América do Sul. Confira a ficha
técnica dos dois veiculos adqui-
ridos pela empresa, com o obje-
tivo de ofertar mais sustentabili-
dade.




BYD K9

O 6nibus elétrico da BYD, é o primeiro énibus 100% elétrico produzido em
massa no mundo, sendo também o Unico énibus alimentado por baterias de fos-
fato de ferro, tecnologia ambientalmente responsavel. Isso permite que o 6nibus
elétrico atinja uma autonomia sem precedentes, superior a 250 km, o que atende
aproximadamente 80% do percurso medio diario de um 6nibus urbano. O énibus
100% elétrico e emissao zero aplica o avancado desenvolvimento tecnoldgico da

BYD, o que faz do veiculo uma promissora alternativa para a evolucao das frotas de
onibus urbanos.

Espaco Verde
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Vsicoos

Alimentado pefas Balerias de Fosfalo de Fero da BYD, a mais limpa e segura
tecnologia de baterias existente no mundo

piso baixo total @ manutengdo simplificada

Recuperacao da energia @ recarga das balerias por meio do sistema de

p Com alta eficiéncia energélica, os Motores Embutidos nas Rodas proporcionam
. frenagem regenerativa reduzem o desgasie dos componentes de freio

Sislema de carga bidirecional (AC) permile o carregamento do veiculo de
f 0-100% em apenas 4 horas
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BYD eT3

A tecnologia inovadora do Furgao BYD eT3100% Elétrico, muda radicalmente
a maneira como o motorista interage com o veiculo e realiza o servico de distribui-
cao de carga. Uma nova experiéncia, com facilidades e recursos Unicos, que torna-
rao as entregas mais rapidas, produtivas, econémicas, silenciosas e, acima de tudo,
conscientes.

O Furgao BYD €T3 100% Elétrico, nao usa combustivel, nao polui e tem a
maior eficiéncia energética do mercado. Sua bateria € livre de manutencao, sem
efeito memoadria e possui vida Util de até 10 anos na operagcao automotiva. Por ser
extremamente silencioso, o Furgao BYD eT3 100% Elétrico é ideal para entregas no-
turnas. Além de ser isento de rodizio.




Furglo BYD eT3 100% Elétncn Onee pesclal driuing
Arle~d v rfus rerd Len A s P e Ak ik errirega eiaele
nld &

..... T L e TLE] [T e

Bt o s
oD [t
LIt Sl el
RGP T it E Pl
(EER & LTyl i
15 CAl® i o rd ™
AR & e
TSl ol [ B
Fpis P, A PR

BAKCIS 08 [(Lam]
Cin-Anpd (R A0

BYD Carregadar
Nivel 1 (7w




& Inovacoes no Solar

CELULAS SOLARES DE
MAIORES POTENCIAS E
TAMANHOS PODEM SER
TENDENCIA PARA FUTURO

Com grandes atualizagées, 0 mercado solar segue
apresentando novidades e novas tendéncias. Segundo
especialistas brasileiros do setor, células solares mais
potentes e maiores serdo mais procuradas.

1DJOS OU 0PIDAOUJ

O mercado solar segue apre- As células solares de 210 mm ja
sentando alternativas mais tec- sdo uma alternativa para consumi-
nolégicas e interessantes dores brasileiros. Ja comer-
para os consumidores. cializada por empresas
Com o crescimen- do setor, a tendéncia
to da procura por tem convencido es-
energia solar fo- pecialistas pelo fato
tovoltaica, a ca- de apresentarem
deia produtiva maior eficiéncia,
vem apresen- poténcia e bai-
tando Novi- xa tensdo. Esses
dades e mais fatores juntos
sustentabili- garantem ainda
dade pro setor. Mmais economia
Empresas de para 0os consumi-
energia solar fo- dores. As células
tovoltaica do Bra- ja sao uma reali-
sil estdo trazendo dade em nosso pais,
equipamentos maio- porém poucas empre-
res e tecnolégicos. Algu- sas trabalham com tal. A

mas das novas tendéncias expectativa de especialistas
para o pais podem ser células solares do segmento, é que as distribuidoras
com 210 mm, moédulos Mono Perc. Se- passem a buscar esses produtos, que
gundo especialistas do setor, o merca- ja sao requisitados por consumidores.
do vem optando por essas duas alter- Segundo informacdes  de

nativas, pois as mesmas trazem ainda
mais eficiéncia.



quem ja trabalha com as células, elas
apresentam uma eficiéncia de 21,6%,
0 que traz ainda mais economia para
0S consumidores e para quem ven-
de. Além disso, essas células sdo mais
resistentes e apresentam ainda mais
expectativa de duragao. Na 8° edicao
do Forum GD, algumas empresas in-
formaram que podem focar nesse in-
vestimento, pensando que os clientes
ja pedem por tal, e que além de trazer
Mmais economia, as células aumentam
o potencial de geracao do pais. As em-
presas brasileiras acreditam que com
0 aumento da procura pelos equipa-
mentos, hd uma chance de um bara-
teamento, ja que a producao e a busca
pelas células pode ser alta.

Outra tendéncia ja para os pro-
Ximos anos, segundo alguns especia-
listas do setor elétrico, sdo os mddulos
MONO PERC. A tecnologia PERC (Pas-
sivated Emitter Rear Contact ou Pas-
sivated Emitter and Rear Cell) ainda é

pouco conhecida, porém é capaz de
absorver mais a luz e consequen-
temente produzir mais energia. Se-
gundo um artigo técnico produzido
por Marcelo Villalva , a tecnologia
PERC consiste em células fotovoltai-
cas mais finas e fabricadas com uma
camada adicional de passivacao. Se-
gundo Marcelo, a passivagao permi-
te o aumento da eficiéncia da célula
com a reducdo da velocidade de re-
combinacao de elétrons na superficie
do silicio. Ainda de acordo com ele, a
passivacdao também tem um efeito
optico que permite a reflexao da luz
no fundo da célula, fazendo com que
OS raios solares passem mais vezes
pelo silicio, aumentando a captacao
de energia da radiacao solar.

Uma pesquisa realizada apon-
tou que os moddulos MONO PERC
apresentam uma eficiéncia de 17,7%
a 19,2%.

OUTRAS POSSIVEIS TENDENCIAS

Além dos modulos de maior tamanho e mais eficiéncia, profissionais do
setor acreditam que os investimentos em inversores mais potentes. Como por
exemplo os inversores hibridos, que nao sao uma novidade no mercado, porém o
investimento sobre este tipo de produto é pouco visto. Empresas do pais tentam
agora aumentar a visibilidade, destacando as vantagens e beneficios dos equipa-
mentos. Inversores convertem a corrente continua em corrente alternada em um
sistema. A diferenca entre inversores normais é que estes podem trabalhar com
um sistema off-grid também. O equipamento injeta energia na rede e, ao mesmo
tempo possui uma ligagcao com um banco de baterias, mantendo os equipamen-
tos eletronicos funcionando mesmo se a energia for interrompida

Outra tendéncia que tem chegado com for¢ca ao mercado solar brasileiro,
sdo as telhas solares. Apesar de gerarem menos que uma placa solar, as telhas
podem apresentar um preco mais acessivel para os consumidores. Pelo menos
essa é a ideia de investidores e especialistas. Além disso, o consumidor pode ter
uma economia, pelo fato de comprar a telha que tera dois objetivos, proteger a
residéncia e gerar energia solar fotovoltaica.

Inovagdo no Solar
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Artigo

PERICULOSIDADE NAS
ATIVIDADES ENVOLVENDO
SISTEMAS FOTOVOLTAICOS

Artigo de Victoria Cortez escrito em colaborag¢do de llie Jardim e
Bruna Cattoni.

Com o crescimento exponen-
cial do setor de energia solar no Bra-
sil, que atualmente possui mais de 9
GW de poténcia instalada, questdes
relacionadas ao direito surgem a cada
dia, acompanhando todo o amadure-
cimento e o desenvolvimento deste
mercado.

Neste artigo sera abordada a
guestao da periculosidade das ativida-
des realizadas por empregados expos-
tos a energia elétrica gerada através
de sistema fotovoltaico nas fases de
construcao, operagao e manutengao
das usinas, a partir dos questionamen-
tos mais comuns sobre o assunto.

Inicialmente, € importante dife-
renciar as fases de construgao e ope-
racao das usinas de energia solar. O
processo de construcdao de uma usi-
na é complexo, com varias etapas que
possuem riscos especificos.

Previamente ao processo de
construgcao é realizada a analise de
viabilidade do empreendimento, que
esta pautada em quatro pilares prin-
cipais, sendo eles a analise de viabili-
dade de conexao, viabilidade técnica
de projeto, regularizacdo fundiaria do
terreno e conformidade ambiental.

A partir do momento em que

todos os pilares apresentam viabilida-
de desejavel comeca a fase inicial de
construgcdao do empreendimento, que
basicamente consiste em ag¢des neces-
sarias para viabilizar a instalacao dos
equipamentos.

Nesta etapa é realizada a insta-
lagcdo do canteiro de obras, a execugao
de acessos, a instalacao de cerca, a su-
pressao vegetal e, em alguns casos, a
terraplenagem.

Apods o preparo do terreno ini-
cia-se a fase mecanica com as perfu-
racdes de solo, as fundacgdes, a crava-
cao de estacas, os alinhamentos das
estruturas e, em alguns casos, a con-
cretagem. Os processos de montagem
mecanica variam diretamente com o
tipo de estrutura a ser adotada e seu
modelo.

Os modulos sao fixados nos
trackers (qQue sao sistemas de movi-
mentacdo que permitem aumentar a
eficiéncia de captacdo de energia das
placas solares pois fazem o rastrea-
mento do sol) ou em estruturas fixas
através de presilhas e sdao dispostos
eletricamente em série a fim de confe-
rir a tensao e a poténcia definidas em
projeto.



Os cabos das strings (série de
modulos) sao encaminhados através
da estrutura de suporte dos moédulos,
sofrendo paralelizagdo em string bo-
xes (caixas de juncao) especificas ou
Nos proprios inversores.

Os inversores podem ser ins-
talados de forma descentralizada ou
centralizada dentro de um eletrocen-
tro ou uma subestacao unitaria, onde
estdo instalados também transforma-
dores, equipamentos de medicao e
dispositivos de protecao.

Os transformadores elevam os
niveis de tensao para niveis médios ou
altos e a partir dai os circuitos direcio-
nam a energia a subestagcao interna
gue permite a conexdo do empreendi-
mento e o escoamento de energia.

Ressalta-se que o empreendi-
mento sé é energizado apos a realiza-
¢ao do comissionamento a frio, etapa
responsavel pela verificacao da confor-
midade de todas as instalagdes. Ape-
nas na fase de pds-construgao é que
ocorre a operagao, ocasiao em que
a usina é conectada a rede e passa a
produzir energia elétrica.

Durante a operacdao da usina
solar, ela é considerada um SEP (Sis-
tema Elétrico de Poténcia), que é de-
finido como o conjunto constituido
por centrais elétricas, subestacdes de
transformacao e de interligagao, linhas
e receptores, ligados eletricamente
entre si, ou seja, sao grandes sistemas
de energia que englobam geracao,
transmissao e distribuicdo de energia
elétrica.

Em que pese a usina de energia
solar ser considerada SEP, é certo que
0s painéis solares requerem manuten-
¢ao minima, eis que sao considerados
sistemas bastante seguros.

No mais é importante diferen-
ciar o SEP do SEC (Sistema Elétrico de
Consumo), que é a rede elétrica situa-
da apds o reldgio de medicao e € con-
siderado como de baixa tensao.

Tendo em mente a especifici-
dade de cada fase, passamos a anali-
sar a questdo da periculosidade en-
volvendo as atividades de construgao,
operacao e manutenc¢ao dos sistemas
fotovoltaicos.

O que é periculosidade?

O termo “periculosidade” deriva da palavra “perigo”, sendo que no direito
do trabalho, o termo é utilizado quando um empregado esta constantemente ex-
posto a agentes que podem causar dano a vida ou a integridade fisica.

No caso dos trabalhadores do setor de energia solar, estes estao potencial-
mente expostos a uma variedade de riscos, como arco elétrico, choques elétri-
cos, quedas e riscos de queimaduras térmicas que podem causar ferimentos e até

mesmo morte.

Ressaltam-se ainda fatores externos que contribuem para a exposi¢ao ao
risco, como chuvas de granizo, incéndios e curtos-circuitos que causam danos nas
instalacdes elétricas e que podem criar caminhos de circuito, propagando-se ao
longo da estrutura e dos racks do sistema até atingir o trabalhador.

Assim, os empregados que trabalham expostos a energia elétrica, como
regra geral, fazem jus a um adicional salarial pela exposicao ao risco elétrico, o

chamado adicional de periculosidade.
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Adicional de periculosidade?

O paragrafo 1° do artigo 193 da Consolidacdo das Leis do Trabalho (“CLT")
traz que o trabalho em condi¢des de periculosidade assegura ao empregado um
adicional de 30% sobre o salario, sem os acréscimos resultantes de gratificagdes,
prémios ou participacdes nos lucros da empresa, que pode ser majorado por acor-

do com o sindicato da categoria.

Porém, as questdes que ficam sao: Todos os empregados que trabalham
em usinas de energia solar fazem jus ao recebimento do adicional de periculosida-
de? E em que situagdes o adicional é devido?

Normas que regulam a periculosidade

Antes de atacar o tema a que
se propde, é importante destacar as
normas gue regulam o pagamento do
adicional de periculosidade e suas ex-
cecoes.

De acordo com a redacao do ar-
tigo 193, | da CLT, sdo consideradas ati-
vidades ou operagdes perigosas aque-
las que, por sua natureza ou métodos
de trabalho, impliquem risco acentu-
ado em virtude da exposicao perma-
nente do trabalhador a inflamaveis,
explosivos ou energia elétrica.

Adicionalmente, a Sdmula n.°
364, 1 do TST (Tribunal Superior do Tra-
balho) deixa claro que tem direito ao
adicional de periculosidade o empre-
gado exposto permanentemente ou
que, de forma intermitente, sujeita-se
a condic¢des de risco. Indevido, apenas,
guando o contato se da de forma even-
tual, assim considerado fortuito, ou o
qgue, sendo habitual, da-se por tempo
extremamente reduzido, segundo a
jurisprudéncia até 10 minutos diarios.

Ja a Orientagao Jurisprudencial
Nn.° 324 da Subsecdo | Especializada em
Dissidios Individuais (SBDI |) assegura
0 pagamento de adicional de pericu-
losidade apenas aos empregados que
trabalham em sistema elétrico de po-
téncia em condi¢des de risco, ou que
o fagcam com equipamentos e instala-
cOes elétricas similares, que oferecam

risco equivalente, ainda que em unida-
de consumidora de energia elétrica.

No mais, deve-se atentar as NRs
(Normas Regulamentadoras) expedi-
das pelo extinto Ministério do Trabalho
e Emprego (“MTE"), que sdo um con-
junto de disposicdes e procedimentos
técnicos obrigatdérios relacionados a
segurancga e a saude dos trabalhadores
em determinadas atividades.

Os objetivos das NRs sao ins-
truir os empregados e empregado-
res a respeito das devidas precaucgbes
gue devem ser tomadas a fim de evi-
tar acidentes de trabalho ou doencas
ocupacionais, preservar e promover a
integridade fisica dos trabalhadores,
estabelecer a regulamentacao perti-
nente a segurancga e saude do trabalho
e promover a politica de segurancga e
saude do trabalho nas empresas.

Para minimizar os riscos da ex-
posicao a energia elétrica, foram edita-
das as NRs 10 e 16, que dispdem, res-
pectivamente, sobre a implementacao
de medidas de controle e sistemas
preventivos, de forma a garantir a se-
guranca e a saude dos trabalhadores
expostos aos fatores de riscos decor-
rentes do emprego da energia elétri-
ca, e identifica quais sao as atividades
consideradas perigosas e sujeitas ao
pagamento do adicional de periculosi-
dade previsto na CLT.



NR-10: Seguranca em instalagdes e servigcos em eletricidade

A NR-10 se aplica as fases de geracao, transmissao, distribuicdo e consu-
mo de energia, incluindo as etapas de projeto, construgao, montagem, operacao,
manutencdo das instalagdes elétricas e quaisquer trabalhos realizados nas suas
proximidades.

De acordo com a norma, apenas pessoas autorizadas e com treinamento
especifico e obrigatdrio, com grade curricular estabelecida pela prépria NR, po-
dem acessar e trabalhar em instalacdes elétricas.

Tal norma prevé as medidas de protecao coletiva, como a desenergizacao
e sinalizacao de seguranca através de cones, correntes, faixas de seguranca, pla-
cas de sinalizacao, sirenes, alarmes e alertas luminosos, grades de contencao, blo-
queio tipo cadeado e garra que servem para impedir o religamento de maquinas,
equipamentos ou painéis elétricos durante o periodo de manutencao, sistema
de ventilagdo e exaustao para eliminar gases, vapores ou poeiras contaminantes,
mais conhecidos como Equipamentos de Protecdo Coletiva (“EPCs").

No mais, estabelece a necessidade de utilizagdo de Equipamentos de Pro-
tecao Individual (“EPIs"), tais quais, capuz ou balaclava para a protecao da cabe-
ca, protetores auriculares e abafadores de ruidos para prote¢ao auditiva, 6culos e
viseiras para prote¢cao de olhos e face, luvas e mangotes para protecdo de maos
e bracos, mascaras e filtros para protecao respiratoéria, coletes e macacodes para
protecao do corpo, sapatos, botas e botinas para protecao de pernas e pés.

Anexo 4 NR-16: Atividades e operagbes perigosas com

energia elétrica

O item 2 do Anexo 4 da NR-16 traz que nao € devido o pagamento do adi-
cional de periculosidade nas seguintes situacoes:

1 Nas atividades ou operagdes no sistema elétrico de consumo em instalagdes ou
equipamentos elétricos desenergizados e liberados para o trabalho, sem possibili-
dade de energizagao acidental, conforme estabelece a NR-10;

2. Nas atividades ou operagdes em instalagdes ou equipamentos elétricos alimen-
tados por extrabaixa tensao;

3. Nas atividades ou operacdes elementares realizadas em baixa tensao, tais como
0 uso de equipamentos elétricos energizados e os procedimentos de ligar e des-
ligar circuitos elétricos, desde que os materiais e equipamentos elétricos estejam
em conformidade com as normas técnicas oficiais estabelecidas pelos érgaos
competentes e, na auséncia ou omissao destas, as normas internacionais cabiveis.
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Quando realizar o pagamento do adicional de

periculosidade?

Retornando a questao inicial,
considerando que a legislagao traz ex-
cecdes em que o adicional de pericu-
losidade ndo é devido, deve-se analisar
Caso a caso.

Contudo, via de regra, conside-
rando que, como visto anteriormente,
no momento da construcao das usi-
nas solares os painéis fotovoltaicos
produzem baixissima tensao, nao ha
como considerar que a usina se tra-
ta de SEP, razao pela qual, de acordo
com a legislacao supracitada, pode-se
afirmar que os empregados nao estao
expostos aos riscos da energia elétrica,
e consequentemente ndo ha justifica-
tiva para o pagamento do adicional de
periculosidade para qualquer empre-
gado durante essa fase.

Ja no que diz respeito a fase de
operagao e manutencao das usinas so-
lares, tendo em vista que a legislacado é
clara no sentido de que apenas ha ris-
co aintegridade fisica ou a vida do em-
pregado quando este estiver, de fato,
trabalhando habitualmente em SEP
energizado, o que, como regra geral,
nao ocorre, entende-se que é justifica-
vel a auséncia do pagamento do adi-
cional de periculosidade em tal fase.

Ressalta-se que, normalmente,
as manutencdes dos sistemas fotovol-
taicos sao realizadas por profissionais
qualificados, de forma programada e
com o0s equipamentos desenergiza-
dos, em atengado as NRs, o que faz com
que tais empregados nao tenham
contato com energia elétrica e conse-
guentemente ndo fagcam jus ao recebi-
mento do adicional de periculosidade.

Ainda, importante destacar
gue mesmo na hipdtese de haver a ne-
cessidade de eventual manutencao de
emergéncia no sistema fotovoltaico,
durante a fase de operacao, entende-
-se que se trata de fato fortuito, o que,
de acordo com as normas aplicaveis,
exclui a obrigatoriedade do pagamen-
to do adicional de periculosidade para
0 empregado responsavel pela manu-
tengdo, haja vista a auséncia de habi-
tualidade.

Por fim, esclarece-se que aos
empregados que apenas trabalham
Nna usina solar, mas ndao possuem qual-
guer contato com o sistema fotovoltai-
co, estes ndo fazem jus ao pagamento
do adicional de periculosidade, con-
siderando a completa e total ausén-
cia de risco a sua vida ou integridade
fisica.

Victéria Cortez

Advogada trabalhista no Tribuci Ad-
vogados, formada em direito pela
Universidade S&o Judas Tadeu, pds
graduanda em Direito e Processo do
Trabalho pela Pontificia Universidade
Catdlica do Rio Grande do Sul. Mem-
bro efetivo da Comissdo Especial de
Direito do Trabalho da Ordem dos Ad-
vogados do Brasil no Estado de Sdo
Paulo.
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Executivo diretor da BYD fala sobre mercado
eletromovel e suas perspectivas

Adalberto Maluf.
Diretor de Marketing e Sustentabilidade
da BYD no Brasil, e Presidente da ABVE.

Nosso papo energia desta edi-
¢cao, traz Adalberto Maluf, diretor de
Marketing e sustentabilidade da BYD
no Brasil, multinacional chinesa com
negocios no setor de mobilidade elé-
trica e geragdo de energia solar. Além
de diretor, Adalberto € Presidente da
ABVE (Associacao Brasileira do Veiculo
Elétrico).

Adalberto € um executivo com
experiéncia em assuntos governa-
mentais, marketing e sustentabilida-
de, com um histérico comprovado de
trabalho nas industrias automotivas e
de energias renovaveis e na mitigagao
das mudancgas climaticas. Habil em or-
ganizagdes sem fins lucrativos (rede
de cidades, C40), desenvolvimento ur-
bano e cidades, responsabilidade so-
cial corporativa, governos e sustenta-
bilidade. Atualmente, estd inserido no
mercado eletromadvel, com destaque
em atuacgao.



Entrei no tema de eletromobilidade, quando eu trabalhava na Prefeitura de
Sao Paulo, na secretaria do meio ambiente. Na época da criagao da lei do clima de
S3ao Paulo, da criagao do comité de Eco-economia e mudangas climaticas, quando
a gente ja via o inicio de uma industria global da mobilidade elétrica e da econo-
mia de baixo carbono. Tentando qualificar a operagao dos transportes por novas
tecnologias.

Depois fui para a Fundacao Clinton, fiquei |a por 7 anos na rede C40, traba-
lhando com grandes projetos da América Latina e coordenei um projeto do Banco
Interamericano do BID, que testou 16 tecnologias de énibus hibridos e elétricos,
na América Latina, em especial Sdo Paulo, Rio de Janeiro, Santiago e Bogota. Com
iSso surgiram os primeiros projetos de mobilidade elétrica.

Desde o inicio, viamos uma perspectiva muito boa para a mobilidade elétri-
ca no Brasil, em funcao do contexto local. Temos uma matriz elétrica limpa, mais
de 83% de energia limpa, um sistema integrado e muito complementar. A noite
tem muito vento gerando energia, mas ninguém consome. Traz uma oportunida-
de grande para a eletromobilidade, porque os carros elétricos quase sempre sao
carregados a noite. Com a perspectiva de compra de energia edlica mais barata no
mercado livre para carregar esses veiculos. Entao o contexto brasileiro era muito
propicio. O custo da energia féssil com tendéncia de crescimento, o preco do die-
sel, a propria geracao das térmicas muito caras. Obviamente a geragao distribui-
da, energia solar fotovoltaica e as renovaveis estao crescendo muito, junto com a
eletromobilidade. Por isso, as perspectivas para o Brasil sempre foram muito boas,
noés temos um pargue produtivo importante para os veiculos, entdao era natural
gue o governo tivesse direcionado isso para a transicao a essa industria do futuro,
algo que infelizmente ndo aconteceu.

As energias renovaveis sao as que mais crescem no mundo, isso inclusi-
ve, durante a pandemia da Covid ficou muito claro. Os investimentos mundiais
associados as renovaveis cresceram muito mais do que as fésseis. Desde 2018, o
mundo instala mais energia renovavel do que energia féssil. E em 2020 foi o ano
da grande transformacao mundial. Com a aprovag¢do do plano de reconstrucao da
economia europeia, o Green Deal, com forte aspecto nas energias renovaveis e na
mobilidade elétrica, o 14° plano de desenvolvimento, aprovado no final de 2020,
entrou em vigor no comeco de 2021. Depois com a vinda do Biden, que criou um
programa para gerar mais de 2 trilndes de doélares para infraestrutura verde, vei-
culos elétricos. Isso certamente ajudou a construir essa perspectiva de aceleragao
do uso das energias renovaveis, e da mobilidade elétrica pelo mundo.



A BYD continua investindo muito no tema de veiculos elétricos. Hoje, com
uma gama de veiculos muito grandes para veiculos leves. Cada vez mais, veicu-
los premium com design mais arrojado. Tentando se aproximar desses nichos de
mercado associados aos veiculos de luxo no mundo. A BYD terminou ainda o ano
passado, como a segunda maior fabricante do mundo e o que nés vemos, € uma
tendencia a deixar o veiculo elétrico cada vez mais inteligente. O carro elétrico
vai ser o centro de uma nova economia, de uma economia cada vez mais digital,
compartilhada, onde as pessoas vao gerar sua propria energia. Uma rede elétrica
descarbonizada e descentralizada, e o carro elétrico o centro desse novo ecossiste-
ma. Na BYD, nds trabalhamos muito para as tecnologias de veiculos associadas ao
5G, veiculo conversando com veiculo, veiculo conversando com carregador, veicu-
lo conversando com a infraestrutura, veiculo se antecipando a movimentacao de
pedestres e questao de seguranca em rua. Entao cada vez mais, acreditamos que
o veiculo elétrico vai superar os smartphones como centro do controle de tecnolo-
gia na vida das pessoas.

A BYD cresceu muito na América Latina. Em 2020, fechamos com mais
de 2000 6nibus elétricos vendidos. A comercializagao de 6nibus cresceu, € em
2020 passou de 2000 6nibus elétricos ja em operacao. A BYD domina os merca-
dos do Chile, da Colémbia, também mercados emergentes como o do Uruguai,
Peru, Equador e também obviamente o Brasil. Acreditamos que a América Latina
vai continuar crescendo muito ndo sé pela eletromobilidade, isso € muito propi-
cio para nossa realidade. Sao grandes sistemas de transporte de onibus, grande
“BRTs" de operagdes, o que permite que tenhamos novas tecnologias, mas tam-
bém em fungao das reservas estratégicas. O Mercosul tem as maiores reservas de
litio do mundo, reservas de minerais estratégicos, que fazem as baterias do futuro,
todas essas tecnologias do futuro. A América Latina continua crescendo como um
dos grandes mercados globais da eletromobilidade.

A politica dos veiculos pesados ganhou uma escala muito grande em 2020.
Foi o ano de consolidagcdao dos caminhdes elétricos pelo mundo, a BYD vendeu
mais de 13 mil caminhdes elétricos. Vemos a logistica urbana, e aplicagdes de alto
consumo de energia, como operag¢des portuarias, caminhdes de lixo, mineragao,
construgao civil, onde tem um grande consumo. Esses setores se eletrificaram
bastante, em especial, em questao da logistica urbana e depois a logisticas entre
os centros de distribuicdao. Ano passado e esse ano lagamos muitos projetos. A
eletrificacdo dos caminhdes da Budweiser |1a na China, feita pela BYD, eletrificou
caminhdes de porte grande pela primeira vez fazendo distribuicdes grandes. O
gue vemos hoje, é que a régua vem crescendo muito para veiculos pesados. Vocé
tem na Europa o euro 6, jd caminhando pro euro 7, politicas nacionais de eficiéncia
energética e infelizmente, o Brasil vai ficando um pouco pra tras. Estdvamos ha 5,
6 anos de diferenca em relagdao a Europa em padrdes de emissdo. Hoje, temos ai,
mais de 10 anos de defasagem em relacao ao padrao de emissao de poluentes da
Europa, o que faz com que as nossas fabricas aqui no Brasil caminhem para fica-
rem mais obsoletas e fora dessas cadeias produtivas mundiais.
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& Area do Integrador

Uma empresa integradora, que segue apostando nos
materiais da I.S Brasil Solar é a SolarEnvo, que atua
com foco na regiao Sudoeste de Minas Gerais.

SOLARENVO
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A empresa foi criada em 2012, porém comegou a atuar no mercado de ener-
gia solar em 2017. Com um pico de vendas em 2019, na cidade de Passos-MG e na
regiao mineira, a empresa se consolidou no mercado local, com solu¢gdes comple-
tas para energia solar rural, residencial e comercial.



Primeiro contato com a I.S Brasil
SolarEnvo: O primeiro contato com a
|.S Brasil foi através do Centro de Logis-
tica e Distribuicao, instalado na cidade
de Alpinépolis-MG. Ficamos sabendo
do trabalho da empresa na regiao, e
por isso procuramos sua estrutura de
distribuicdo ampla e chamativa.
Negociacoes
SolarEnvo: Para nés que ja trabalha-
mos com outros distribuidores, pode-
mos falar com precisdo que o atendi-
mento ao integrador é diferenciado.
Nao s6 na elaboracao de orcamentos
exclusivos, mas também na facilida-
de de escolha de material na hora de
montar os kits fotovoltaicos.

A |.S Brasil nos ajuda diariamente, atra-
vés de uma facil comunicacao e trata-
mento exclusivo ao integrador. Isso fa-
cilita toda negociacao e elaboracao de
projetos sob demanda

Trabalho e Perspectiva

SolarEnvo: Acredito que o mercado de
energia solar estd em um crescimento
acelerado e com um aumento da pro-
cura expressiva. Esta, é influenciada
por consecutivos aumentos nas contas
de energia.

Acredito que Minas Gerais tem uma
grande viabilidade para implantacao
de sistemas de energia solar. Existem
dois fatores, que colocam Minas Gerais
com um grande potencial de instala-
cao: Primeiro fator- O alto valor da tari-
fa de energia, assim trazendo um rapi-
do retorno do investimento.

Segundo fator- A capacidade de gera-
¢ao do estado, que possui uma grande
area de insolagao intensa.

-
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Projecoes

RETROSPECTIVA LS BRASIL
2021

O ano de 2021 foi muito importante para a |.S Brasil Solu¢gdes Sustentaveis.
Seguindo uma linha de evolugao advinda dos anos de 2018, 2019, 2020, a empre-
sa distribuidora segue expandindo sua oferta por todo pais, com resultados, que
ultrapassam as perspectivas criadas em anos anteriores. Com 8 anos de mercado,
visando oferecer solugdes sustentaveis, a |.S Brasil esta hoje, entre as maiores dis-
tribuidoras do pais, com cases de sucesso em gquase todos os estados.

Neste ano muita coisa aconteceu. A volta dos eventos possibilitou uma boa
expansdo da marca I.S Brasil. Isso gerou um aumento nas propostas por todo pais,
levando visdo e conceitos para milhares de integradores.Muitas parcerias foram
fechadas, além disso, a empresa fez importantes conexdes no mercado. A chegada
de consultores, ja consagrados no mercado foi fundamental para o crescimento.

Em 2021 a |.S Brasil vendeu aproximadamente 8 MWp em sistemas fotovol-
taicos e gerou para seus clientes uma poténcia superior a 796,2 kWp.

Além de todos os nUmeros, a empresa fechou parcerias importantes com
Marinha do Brasil, Yingli Solar; Hopewind;Intersolar South America; Embrapa Gado
de Leite; Sicoob Credicarmo; Senar; CAOA Chery.

Nesta matéria, separamos os fatos mais importantes do ano de 2021. Confi-
ra nossa retrospectiva:

Janeiro

01/02/2021

Inicio das atividades no Centro de In-
tegracdo e Comunicagdo.

No dia 1° de fevereiro de 2021, a |.S Bra-
sil iniciou atividades no Centro de Inte-
gracao e Comunicacgao (C.1.C), localiza-
do no Centro da cidade de Sao José da
Barra/MG.




Marco
03/03 e 09/03/2021
Curso de NR 10 e NR 35.

No més de margo, colaboradores da
I.S Brasil atualizaram-se com 0s cursos
da Norma Regulamentadora 10 e 35
(NRs), que sao oferecidos pelo Servico
Nacional de Aprendizagem Rural (SE-
NAR).

29/04/2021
Lancamento da revista I.S Brasil.

Lancamos a 1% edigdo da Revista I.S
Brasil. Este foi um marco para nossa
empresa. O projeto apresentou Nnos-
so trabalho para todo Brasil. A revista
trouxe conteudos ligados ao cena-
rio da energia solar fotovoltaica, bem
como temas que abordam o trabalho
desenvolvido pela I.S Brasil.

Projecées
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26/04/2021

Inicio das Obras de Expansdo da I.S
Brasil em Sdo José da Barra.

Em breve, a empresa construira uma
nova sede na cidade de Sdo José da
Barra-MG, um centro de desenvolvi-
mento e expansao em tecnologia solar.

13/05/2021

Doacgéo de usina fotovoltaica para a
Marinha do Brasil.

A Marinha do Brasil, instalada em Fur-
nas, cidade de S3o José da Barra- MG,
inaugurou no dia 13 de maio de 2021, a
usina solar fotovoltaica, o chafariz e o
poste solar, que foram doados pela I.S
Brasil.

08/06/2021

Participacdo no manifesto em prol
da energia solar no Brasil.

A IS Brasil participou em junho, da
manifestacdo “Brasil, diga sim a ener-
gia solar”, realizada em Brasilia-DF, por
profissionais do setor solar, que lutam
pela aprovacao do PL5829.




11/06/2021

Curso de energia solar fotovoltaica
para colaboradores e profissionais
do setor

A |.S Brasil realizou entre os dias 07
e 11 de junho, o curso “Energia Solar
Fotovoltaica e suas Aplicagdes”, para
colabores e profissionais do setor foto-
voltaico.

09/07/201

Inicio da parceria com SICOOB Cre-
dicarmo.

A |.S Brasil é agora parceira do SICOOB
Credicarmo, localizado na cidade de
Carmo do Rio Claro-MG. A parceria foi
divulgada e a ideia é de apresentar
uma linha de crédito para ajudar con-
sumidores da regiao.

16/07/2021

Participa¢do no lancamento do Pla-
no Safra do Banco do Brasil de Alpi-
nopolis.

A |.S Brasil esteve presente na exposi-
¢ao do Plano Safra do Banco do Brasil,
no més de julho. A feira reuniu produ-
tores rurais do Sudoeste de Minas Ge-
rais. Na ocasiao, apresentamos uma
solugao econdmica para produtores.

Projecées
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20/08/2021

Participacdo como expositora no
evento AMM nos municipios.

Pensando em levar uma solugcao para
municipios de Minas Gerais, a |.S Brasil
participou do evento AMM nos Munici-
pios. A distribuidora foi uma das expo-
sitoras e pdde apresentar solucao foto-
voltaica para os municipios.

23/08/2021

Lancamento 2° Edi¢do da Revista
1.S Brasil

No final de agosto, a |.S Brasil apresen-
tou a 2° edi¢gdo da Revista I.S Brasil. O
projeto trouxe um pouco do trabalho
realizado no mercado de distribui¢cao
de equipamentos fotovoltaicos; re-
sultados dos clientes e, inUmeros ou-
tros temas que rodeiam o universo da
energia solar fotovoltaica.

Setembro

I.S BRASIL

FECHA PARCERIA
COM INTERSOLAR
SOUTH AMERICA

solar

09/2021

.S Brasil fecha parceria com
Intersolar South America

No més de setembro, a empresa distri-
buidora fechou uma parceria de midia
com a Intersolar South America. Apoés
conversas com representantes do Gru-
po Aranda. A parceria estabelecida
com a principal feira de energia solar
da América Latina, consiste na troca de
divulgacodes.



11/09/2021 e 12/09/2021

[ |
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I.S Brasil fecha parceria diamante
com Foérum GD, e participa de tradi-
cional evento de geracdo distribuida
do Brasil

=i b oa | @

A |.S Brasil participou como patrocina-
dora diamante do Forum GD Centro-
Oeste, que foi realizado em agosto de
2021, em Cuiaba- MT.

VIEABA - MT - BiRA

23/09/2021 a 25/09/2021
Workshop - I.S Brasil

Em setembro, a |.S Brasil realizou o |
Workshop Interno. O evento teve o ob-
jetivo de construir e partilhar conhe-
cimentos, além de entender melhor o
funcionamento da empresa. Nos pri-
meiros dias, o workshop contou com
um treinamento ministrado pelo re-
nomado consultor e palestrante, AJ
Lima&o Ervilha.

[ .

29/09/2021 e 30/09/2021

.S Brasil marca presenca na 11° edi-
¢do do Férum GD.

A |.S Brasil participou em setembro, da
11° edicao do Forum GD. Realizado des-
ta vez, na cidade de Manaus- AM, o tra-
dicional evento de geracao distribuida
discutiu importantes assuntos para o
setor renovavel.

Projecées
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I.S Brasil e Sicoob doam usina solar
para Hospital de Carmo do Rio Cla-
ro-MG.

sa0dalo.

Representantes da |.S Brasil e do Si-
coob Credicarmo, agéncia de Carmo
do Rio Claro- MG, se reuniram em ou-
tubro, para dar inicio na construcao da
usina solar fotovoltaica doada para o
Hospital Sdo Vicente de Paulo, de Car-
mo do Rio Claro-MG.

18/10/2021 a 20/10/2021

.S Brasil participa da Intersolar
South America

Com uma grande equipe, a |.S Bra-
sil esteve presente na Intersolar Sou-
th America, que é considerada uma
das maiores feiras de energia solar da
América Latina. O evento que foi rea-
lizado em outubro, na cidade de Séao
Paulo, reuniu os principais fabricantes,
distribuidores, players e integradores
do setor fotovoltaico.




Novembro

10/11/2021 e 11/11/2021

.S Brasil marca presenca na 6° edi-
¢do do CBGD/ EXPOGD South Ame-
rica 2021.

A |.S Brasil Solar participou como expo-
sitora no Expogd e palestrou no CBGD.
Como expositora, apresentou diversas
solugdes para visitantes de todo pais,
além de fazer networking com o publi-
CO gue esteve presente no evento. No
CBGD, a participagao da |.S Brasil con-
tou com 3 parceiros, 2 deles multina-
cionais, Yingli Solar e Hopewind. Além
delas, a |.S apresentou a Hotéis do Sol.

Perspectivas para 2022

Os acontecimentos neste ano trouxeram boas expectativas para 2022. O
mercado pode apresentar instabilidades, que muitas vezes dificultam o cresci-
mento, porém a |.S Brasil provou sua resiliéncia atingindo nidmeros e marcas ex-
pressivas, mesmo nos tempos dificeis. Isso possibilitou 6timos olhares para 2022,
pensando que, a energia solar fotovoltaica virou uma realidade e um desejo de
toda populagao.

As crises, energética e hidrica, mostram que precisamos das energias re-
novaveis para o futuro. Nao podemos continuar com investimos em fontes po-
luentes, o mundo clama pelas energias renovaveis e a I.S Brasil faz o seu trabalho,
levando sustentabilidade para todo pais.

Teremos muitos desafios em 2022, mas estamos preparados e junto com
vocés aumentaremos a producao de energia limpa, sustentavel e necessaria para
0 mundo. Somos gratos por todas as parcerias criadas em 2021 e desejamos a
todos vida longa e sucesso. Estaremos abertos para novos projetos e contamos
com todos para o crescimento deste setor, que sé apresenta beneficios. Nos en-
contramos no ano que vem, com a certeza de um futuro cada vez mais brilhante
e promissor.

Com energia |.S Brasil!

Projecées
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A FORCA DAS RENOVAVEIS
EM COMBATE DE UM MUNDO
QUE ANDA NA CONTRAMAO
DA SUSTENTABILIDADE

As energias renovdveis chegam como uma alternativa para
melhorar o desenvolvimento do mundo, trazer mais sustentabilida-
de e gerar empregos para toda a sociedade. Apesar das vantagens,

0 governo segue investindo em termelétricas.

E de conhecimento de todos
gue as energias renovaveis seguem
lutando contra um mundo, que insiste
em produzir poluicdo. Ha tempos, as
renovaveis tém provado mais eficién-
cia, bons resultados e melhorias para
o planeta. Enquanto no Brasil, os in-
vestimentos em termelétricas seguem
em alta, a energia limpa clama por
uma democratizagdo para a geragao
de energia elétrica. Sao anos lutando
contra fortes problemas que insistem
em derrubar essa proposta. Segundo
dados da Empresa de Pesquisa Ener-
gética (EPE), a capacidade de autopro-
dutores dobrou. Atualmente, as reno-
vaveis dominam a matriz energética
brasileira, sendo representada pelas
energias hidricas, edlica, solar e bio-
massa.

Apesar de estarem em evidén-
cia, as renovaveis tém sofrido por de-
cisbes de autoridades nacionais. A in-
certeza passou a permear este campo.
Enquanto os americanos elegeram
um presidente que luta pela susten-

tabilidade, uma parte do Brasil segue
lutando para difusdo das renovaveis. E
de conhecimento de todos que essas
energias viraram uma alternativa de
muitos, que ja apostam nas tecnolo-
gias pensando em gerar sua energia,
mais limpa e econdmica.

As novidades neste meio, en-
cantam os consumidores e investido-
res. Pensando que, em anos o cenario
contara com carros elétricos, as apos-
tas em renovaveis precisam aumentar.
Enquanto expectativas sao criadas, o
pais segue investindo em termelétricas
gue devolvem bandeiras vermelhas e
incompatibilidade com o mercado de
carros elétricos.

A ideia da chegada dos veiculos
elétricos serd mais um grito para atrair
os olhares para as energias renovaveis.
Muitos seguem sem entender os altos
investimentos em termelétricas, que
caminham contra todos os processos
sustentaveis que podem ajudar o pla-
neta.



“As energias renovaveis vém sofren-
do com a falta de olhares ha tempos.
Enquanto os investimentos em pe-
troleo e gas natural ultrapassam va-
lores absurdos. No ano de 2019, o pais
fez um investimento de R$ 98, 4 bi-
Ihées” disse Paulo Arbex, Presidente
da ABRAPCH (Associagdo Brasileira
de Pequenas Centrais Hidrelétricas e

Central de Geracao Hidrelétrica). e —

Paulo Arbex, presidente da ABRAPCH.

Vantagens das renovdveis

Basicamente, as energias renovaveis ndo emitem gases poluentes na gera-
cao de energia. Além disso, elas geram uma energia limpa e mais eficiente. Além
de produzir sem degradar o meio ambiente, as renovaveis sdo inesgotaveis. O bom
uso delas trara melhorias para o planeta. Elas reduzem as emissdes de CO2 e redu-
zem também a dependéncia energética da sociedade, diferente dos combustiveis
fosseis.

Além dessas vantagens para o planeta, as energias renovaveis geram mi-
Ihdes de empregos pelo mundo, diretos e indiretos. Sua contribuicdo é extrema-
mente positiva, pois trouxe novas oportunidades para milhées de pessoas. .

As renovdveis em combate da “crise hidrica”

Recentemente, um grande problema voltou a assustar brasileiros. A crise
hidrica € um dos assuntos mais comentados no meio elétrico. Basicamente, é a
falta de dgua para abastecimento humano no Brasil. Segundo especialistas, ela
nao esta ligada apenas a falta das chuvas, existem diversos fatores que colaboram
para que esse problema apareca. A ma gestao dos recursos hidricos € um dos prin-
cipais fatores.

O problema que atinge o Brasil ainda nao foi solucionado e o medo da po-
pulacao é de novos apagodes, igual ao do Amapa-AP, no final do ano de 2020. Em
entrevista ao Globo News, Luiz Carlos Cioochi, diretor do ONS (Operador Nacional
do Sistema Elétrico), descartou as possibilidades de apagdo. Ele confirma a crise
hidrica, porém relatou que existem cenarios e estudos que descartam possibilida-
des de um novo apagao.

Ao falarmos de crise hidrica voltamos nossos olhares para as energias re-
novaveis. Muitos colocam a culpa da crise, nas hidrelétricas e associagcdes das hi-
draulicas, sem ver toda luta enfrentada pelo setor ha aproximadamente duas dé-
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cadas. Segundo Paulo Arbex, esse cenario tem culpados. “A crise ndo é hidrica.
Pode se dizer que é uma crise auto-infligida. Eles criaram essa crise hidrica. Tudo
isso acontece, pois temos a demonizagdo dos reservatorios. A ideia é de demonizar
as hidrelétricas. Achar defeitos para fazer uma propaganda ruim”, disse. “O que
acontece é que travam os reservatorios e utilizam a hidrelétricas ao maximo. Os
reservatdérios foram feitos para aproveitar a diversidade de bacias hidrograficas. O
Brasil € um pais hidrico. Nunca faltou energia elétrica em 50 anos”, completou.

O Presidente relatou também que antes a matriz era mais participativa.
Segundo ele, a atuagao das hidraulicas foi reduzida. “Na década de 90, 85% da
matriz era hidraulica, que conseguia fornecer 95%. Isso fez com que demonizas-
sem as hidrelétricas, travassem reservatdrios. Tudo isso fez com que a participagao
caisse para 60%", disse Arbex. “Precisamos unir as renovaveis, para acabar com os
problemas no Brasil e no mundo. Assim sairemos dos precos abusivos, das tarifas,
bandeira vermelha”, completou.

O Ministro de Minas e Ener-
gia, Bento Albuquerque também se
pronunciou sobre essa nova crise en-
frentada. Em entrevista ao painel do
evento Brazil Investment Forum sobre
transicao energética, ele relatou que
a crise hidrolégica é decorrente das
mudancas climaticas. Dentro da ma-
triz elétrica, acrescentou, existe uma
diversidade e uma complementarie-
dade grande de fontes, e € necessario
buscar o equilibrio. “Nossa energia hi-
drelétrica hoje corresponde a 65% da
nossa matriz, mas temos um cresci- e ! :
mento muito grande de disponibilida-
de de outras fontes, como a edlica e a
solar”, disse o Ministro.

Ronaldo Koloszuk, Presidente de Con-
selho da ABSOLAR, também acredita
gue as renovaveis podem ser uma so-
lucdo para este problema. “As fontes
renovaveis, como a solar fotovoltaica,
aliviam essa situagao, ao mesmo tem-
po que trazem mais diversidade e se-
guranga de suprimento a matriz elé-
trica brasileira. A geragao prépria de
energia solar é limpa, barata e reduz
0 acionamento das termelétricas, que
causam a terrivel bandeira vermelha

=

Ronaldo Koloszuk, presidente de conselho da na sua conta de luz e sao poluentes”,
ABSOLAR disse o Presidente.



A chegada da energia hibrida: a jungcGo das renovdveis

Nos ultimos anos, uma tecnologia chegou para melhorar ainda mais o de-
sempenho das renovaveis. A energia hibrida, como é chamada, € a geragao de
energia elétrica a partir de duas ou mais fontes, geralmente de origem renovavel.
O processo hibrido mais conhecido, € o que mescla a energia solar com a energia
edlica. As placas solares atuam pela manha e a tarde recebendo toda incidéncia
solar. A noite a energia edlica entra em acdo com os grandes cataventos, que sdo
capazes de produzir energia elétrica a partir dos ventos.

Existe também, um processo que mescla a energia solar com a energia
hidrica. A usina hidrica consegue manter uma regularidade de geragao ao longo
do ano, pois nos periodos de seca, em que as Hidrelétricas tém uma redugao sig-
nificativa, as usinas solares conseguem manter a média de energia elétrica. “As
energias renovaveis precisam se unir. A solar, a edlica e a hidraulica precisam atu-
ar juntas, pois podem se complementar. Assim acabaremos com as energias que
prejudicam o meio ambiente”, disse Paulo Arbex.

“Nao existe nenhuma duvida sobre a importancia da energia solar e da
edlica para o futuro do setor de energia e para o planeta como um todo, ja que
duas das principais fontes de energia
na luta contra o aquecimento global. E
elas podem ser 6timas aliadas em par-
ques hibridos, que também sdao uma
tendéncia”, disse Elbia Gannoum, Pre-
sidente da ABEEOGlica. “Especificamen-
te no caso da edlica no Brasil, o cenario
€ que a edlica é hoje a segunda fon-
te de geragao de energia elétrica no
Pais. Em dias de recorde, j& chegou a
atender até 17% do Pais durante todo o
dia. E uma trajetdria virtuosa de cres-
cimento sustentavel no Brasil, compa-
tivel com o desenvolvimento de uma
industria que foi criada praticamente
do zero no Pais, o que foi o grande de-
safio deste periodo”, completou.

Cendrio e mercado para renovdveis

Apesar de ser atrativo e de trazer uma nova esperanga para o mundo, os
investimentos em renovaveis sao baixos, enquanto as termelétricas dominam a
captura de investimentos. A cada ano que passa, os investimentos em termelé-
tricas cresce. Enquanto as renovaveis lutam pela extingao das termelétricas, que
poluem o meio ambiente, o governo insiste nesse mercado com investimentos
altissimos. “Ja que a energia ndao pode ser exportada, que exportem o petrdleo,
para que assim contemos com um retorno. Ndo podemos continuar apostando
nas termoelétricas”, disse Arbex.

Apods privatizacao da Eletrobras, especialistas acreditam que os investi-
mentos em termelétricas vao aumentar. Apesar disso, as liderangas das renovaveis
acreditam que os consumidores optarao pelas renovaveis, ja que com as termelé-
tricas, o preco da energia elétrica subira.
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ApOs o apagdo historico, regido Norte aposta em energias
renovaveis para ter mais seguranc¢a e sustentabilidade.

A regido Norte do Brasil viveu
em 2020, o que foi considerado um
dos maiores blackouts da histdria do
pais, desde o apagao de 1999, que
atingiu onze unidades federativas do
Brasil e o Paraguai. A crise de energia
no Amapa-AP afetou 13 dos 16 muni-
cipios do estado e durou aproximada-
mente T mMés e meio. Com o apagao,
alguns hospitais chegaram a ficar sem
agua. As cirurgias foram suspensas e a
fila para operacdes s6 aumentou. Em
plena pandemia, a preocupagao foi
ainda maior, pois todos recursos eram
fundamentais no combate do Corona-
virus, doenca que afetou todo mundo
trazendo muitas mortes.

O cendario negativo estimulou
apostas nas energias renovaveis, que
se tornaram um foco dos consumido-
res regionais. Apds o ocorrido, a regido
que havia aumentado seus investi-
mentos em sistemas fotovoltaicos, no
ano 2019, viu a necessidade do abas-
tecimento energético para a localida-
de. Apds a crise energética no estado
do Amap3, senadores realizaram uma
sessao remota para discutir sobre a
situacdo do Amapa. Em comentario,

Ney Suassuna (Republicanos-PB) ci-
tou o Rio de Janeiro como exemplo.
Segundo ele, o estado estaria com
transformadores sobrecarregados e li-
gacgdes de energia feitas em cabos de
cobre. “Sdo muitos os problemas, nds
nao temos investido como deveriamos
na energia solar e na energia edlica,
nao temos aproveitado os recursos da
natureza num pais tropical, que tem
todas essas possibilidades. A gente
precisa ter uma politica mais séria em
relacdo a area de abastecimento elétri-
co”, disse Suassuna.

Segundo a Agéncia Nacional
de Energia Elétrica (Aneel), no ano de
2020, 318,34 MW foram liberados para
operacdes comerciais no més outubro,
sendo 147,28 MW (46%) em geragao
edlica, 95,68 MW (30%) em usinas sola-
res fotovoltaicas e os outros 75,38 MW
(24%) a partir de termelétricas e pe-
guenas centrais hidrelétricas (PCHs).
Atualmente, de acordo com a Associa-
cao Brasileira de geracao distribuida
(ABGD), a regiao conta com 613 MW
de poténcia instalada e a expectativa
€ que a regiao alcance 730 MW instala-
dos, até o final do ano. Segundo o ul-



timo infografico divulgado pela ABGD,
os estados da regido Norte juntos, so-
mam aproximadamente 36.419 cone-
xoes. Apesar de estar atras das outras
regides, o Norte pode futuramente al-
cancar grande nUmeros e atrair inves-
timentos.

As perspectivas sdo boas, pen-
sando que a oferta de sustentabilida-

de no local precisa existir, por conta da
floresta amazodnica, que precisa de al-
ternativas sustentaveis. Olhando para
atual cenario de desmatamento enca-
rado pela floresta, existem empresas
estrangeiras dispostas a fazer grandes
investimentos nesta regiao, pensando
na preservagao do local.

Apagdo no estado do Amapad- AP.

Mercado para energia solar na regido

O mercado tende a ficar mais
competitivo na localidade, visto que,
existe a aprovagao do PL 5829, que
para muitos integradores pode ser
um alavangue nas vendas. Além desse
ponto positivo, o local tem um grande
potencial e muitas oportunidades. As
oportunidades estao pautadas na evo-
lugdo do mercado e nas propostas de
melhoria na logistica entre outras re-
gides. O atual mercado traz também
uma oportunidade a partir do aumen-
to da conta de energia e o periodo de
escassez hidrica.

“A energia solar aqui na Regiao
Norte, estd em crescimento. Pudemos
notar um crescimento exponencial.
Tem bastante gente procurando, an-
tes as pessoas estavam com 10, 12 orga-
mentos, hoje em dia, elas estdao apenas
com 3, 2 orcamentos”, disse Emerson
Ferreira, integrador |.S Brasil, e CEO da
Ferreira Solar, empresa que atua no
estado do Para. “Existem outros pro-
blemas, como o aumento na conta de
energia que foi um grande estimulo
para procura de sistemas fotovoltaicos,
aqui na regiao”, completou.

Segundo Emerson, antes da ta-
xagao, o que estimulou a populacao
a procurar por sistemas fotovoltaicos
foi o apagao no Amapa. “Este episo-
dio mudou a cabeca dos consumido-
res desta regido. Acredito que foi um
grande impulso para os olhares nas re-
novaveis. O periodo trouxe inseguran-
¢a, acredito que esse foi o gatilho para
o0 crescimento de conexdes por aqui”,
afirma.

Outro cliente da I.S Brasil, que
atua na regido Norte, em Palmas-TO,
falou sobre o potencial da regido e so-
bre as perspectivas de mercado. “Nos-
sa perspectiva é de crescimento para
0s préximos meses, acreditamos mui-
to no potencial que o estado e a regiao
Norte tém para a geragao de energia
solar. Estamos muito empolgados
em poder ajudar o cliente da ponta a
economizar tanto dinheiro e também
trazer mais qualidade de vida para to-
dos”, disse Marcos Odouglas Giacomi-
ni, CEO da SunSolar Brasil.

Projecées
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Atuacdo da I.S Brasil na Regido

A |.S Brasil, empresa distribui-
dora, atende a Regiao Norte e acredita
no potencial da localidade. Com tem-
po de mercado, a I.S Brasil expandiu
sua oferta para os estados da regido e
hoje, conta com resultados positivos
advindos dos integradores que atu-
am na localidade. O diferencial esta
na oferta de uma boa solugao para os
integradores e o p6s-venda que ofere-
ce inUmeras vantagens, como suporte
técnico.

“Auxiliamos os clientes da re-
gidao Norte com um suporte apds a
venda que é diferencial. Percebemos
uma dificuldade no comecgo, por con-
ta da logistica e pela apresentagao
de um material novo para eles”, disse
Raissa Kelen, assistente de vendas na
Regidao Norte. “Acredito no potencial
da localidade. Podemos perceber uma
procura grande, até porque, os clientes
preferem preco e a |.S Brasil, as vezes
consegue auxiliar os clientes com essa
guestao”.

“O diferencial da I.S Brasil esta
na qualidade dos equipamentos e no
atendimento muito qualificado. A di-

Raissa Kellen, assistente de vendas da I.S Brasil

retoria tem nos ajudado muito nas ne-
gociagdes. A garantia de 10 anos para
os inversores é o grande diferencial
para nds e para o cliente final”, disse
Marcos Odouglas.

Emerson Ferreira acredita que
a parceria com a |.S Brasil tem sido
importante para a realizacdo de novos
projetos na regidao do Para. Apoés o pri-
meiro contato com a |.S Brasil, Emer-
son comegou a desenvolver projetos e
conseguiu bons resultados na regido,
onde atua. “A | S Brasil ndo desiste das
vendas para o integrador e tém um
poés-venda muito bom”.

Segundo Raissa, o diferencial
estd no pos-venda oferecido pela I.S
Brasil. A assistente afirma que o mer-
cado em evolugado procura por suporte
técnico. “Somos solicitados algumas
vezes para tirar duvidas. O bom re-
lacionamento com os clientes locais
aumentou a proposta da I.S Brasil na
regido. De dois meses pra c3, a procura
pelos nossos servicos aumentou. Per-
cebo que qualidade dos produtos, que
para alguns sao uma novidade, gerou
essa procura e demanda”.

-



Equipe Sunsolar, Tocantins- TO.
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GREEN E L.S BRASIL ANUNCIAM
GRANDE NOVIDADE PARA O
SETOR HOTELEIRO

sa0dalo.

Hotéis de todo Brasil podem ter mais economia e sustentabilidade, a
partir de projeto desenvolvido por empresa do Nordeste, em parceria
com a I.S Brasil Solar.
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A Green, empresa especializada em consultoria, venda, projeto e instalagao de
sistemas fotovoltaicos, em parceria com a |.S Brasil, anuncia o projeto Hotéis do Sol.
A iniciativa traz uma nova aposta para todo setor hoteleiro e promete revolucionar
todo mercado. O propdsito da Hotéis do Sol é de potencializar o vetor econdmico da
hospitalidade, gerando riqueza sustentavel, através da energia solar. Nesse projeto,
a .S Brasil fara a distribuicdo dos equipamentos e a Green executara as instalagdes.
A Hotéis do Sol chega para solucionar um dos grandes problemas do setor hoteleiro,
que sao os gastos com energia elétrica. Na pandemia da Covid-19, o setor hoteleiro
sofreu com a falta de procura, fator que teve uma influéncia nas despesas bdasicas,
dentre elas, estad a conta de energia.

Segundo informacgdes da Agéncia Nacional, o setor turistico e hoteleiro foi um
dos que mais sofreu com a pandemia da Covid-19. Com o distanciamento social e
outras medidas sanitarias, excursdes foram canceladas e viagens suspensas. A con-
sequéncia disso foi o fechamento de agéncias, crise no setor hoteleiro e prejuizos



que, segundo a Confederacao Nacional do Comércio de Bens, Servicos e Turismo,
ultrapassam R$ 370 bilhdes. Segundo a Associacdo Brasileira da Industria de Ho-
téis, a pandemia foi devastadora para o Brasil e 80% dos hotéis ficaram fechados.
Os hotéis comegaram uma reagdo apenas nos meses de junho e julho deste ano,
as hospedagens registraram alta de quase 20% por cento na ocupacgao de quartos.

Pensando nessa questao e em apresentar uma melhora para este setor,
gue ha tempos enfrenta problemas, a Hotéis do Sol foi criada. Essa proposta pode
trazer economia e aumentar a proposta de sustentabilidade de todo setor. “A Ho-
téis do Sol possibilita que o mesmo sol que atrai os héspedes e a receita, também
reduza um dos principais custos do hotel, o custo de energia. Isso tornara este
hotel sustentavel ambientalmente e economicamente”, disse André Gusmao, eco-
nomista e socio da Green.

“Este projeto nasceu para apresentar uma proposta diferenciada para o
mercado. Estamos na regido Nordeste, considerado um dos principais vetores tu-
risticos. A Hotéis tem uma proposta Turn Key, ou seja, completa, envolvendo desde
o projeto, financiamento, terreno, equipamentos, constru¢cao, manutengao e ga-
rantia”, explica Gusmao.

Segundo André, o investimento € zero, com uma reduc¢ao imediata em um
dos principais custos do hotel, tornando o mesmo sustentavel ambientalmente e
economicamente. “Vale lembrar que, tudo isso sera financiado por um valor infe-
rior a conta de energia paga pelo hotel”, completou Gusmao.

O projeto que conta com a parceria da |.S Brasil inicialmente apresentou
um grande potencial na regidao Nordeste. De acordo com Alex Camargo, gerente
regional da I.S Brasil, atuante no Nordeste, ja existem prospeccdes realizadas e as
expectativas sao positivas. “A Hotéis do Sol vai apresentar uma eficacia energética
para a rede hoteleira, um segmento que foi bastante afetado durante a pandemia.
A |.S Brasil disponibilizara os equipamentos e a Green realizara a instalagao e ho-
mologagao”, disse Alex.

Projetos executados pela Green.

Projecées
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Compromisso com o meio ambiente

Além de trazer economia para o setor, a Hotéis do Sol estara alinhada com a
sustentabilidade e com Enviroment Social Governance (ESG), que é um conjunto de
boas praticas implementadas por organizag¢des, visando ndo apenas comprovar sua
solidez e assegurar o crescimento sustentavel, mas também evidenciar a preocupa-
¢ao com o0 meio ambiente e o bem-estar social.

Apds dar inicio ao projeto, a Green foi certificada com o Selo Verde, do Insti-
tuto Chico Mendes, que é viabilizado pela |.S Brasil. O Selo atesta o compromisso e a
responsabilidade socioambiental dos clientes e empresas. A certificagdo é concedida
a empresas e instituicdes que buscam a sustentabilidade em seus negdcios.

Além do Selo, a Green esta em um processo para aderir o Pacto Global de sus-
tentabilidade da Organizacao das Nacdes Unidas (ONU). Esta € a maior iniciativa de
sustentabilidade corporativa do mundo, com mais de 16 mil membros, entre empre-
sas e organizagodes, distribuidos em 69 redes locais, que abrangem 160 paises.
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Projetos executados pela Green.
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1.S BRASIL PARTICIPA DE
TRADICIONAL EVENTO DE
GERACAO DISTRIBUIDA DO BRASIL

O Forum GD Centro-Oeste, realizado no estado do Mato Grosso
reuniu empresas e profissionais do setor das energias renovaveis.

ias I.S Brasil

: /\ _‘ -
O Férum GD, que foi realizado nos dias 11 e 12 de agosto de 2021, em Cuiaba- MT, reu-
niu empresas, players e centenas de profissionais do setor das energias renovaveis.

A |.S Brasil participou de um dos principais eventos de geracao distribui-
da do Brasil. O Féorum GD, que foi realizado nos dias 11 e 12 de agosto de 2021, em
Cuiaba- MT, reuniu empresas, players e centenas de profissionais do setor das
energias renovaveis. Organizado pelo grupo FRG Midias e Eventos, o férum tem
o intuito de discutir assuntos do setor energético, trazendo a visdao das principais
empresas, associacdes e players. A 10° edicao contou com 42 patrocinadores e
mais de 70 palestras.

“Esta edicao teve um foco especifico na regido Centro-Oeste, atendendo e
falando sobre as demandas, sobre as dificuldades, gargalos, de uma forma regio-
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nal. Essa foi uma forma que o Grupo FRG Midias e Eventos, entendeu e colocou
em pratica, para que pudéssemos atender os anseios e dificuldades dos integra-
dores e instaladores dessa regiao do pais”, disse Tiago Fraga, CEO do Grupo FRG
Midias e Eventos, e diretor de marketing e institucional da ABGD. “Essa maneira
de trabalhar regionalmente as deman-
das permite que as empresas e entida-
des absorvam de forma mais inteligente
e compacta, todo esse conteudo e infor-
macdes que trazemos para cada regiao”,
completou.

A |.S Brasil participou e palestrou
no evento. Representada pelo Diretor Ge-
ral, Rudimar Wobeto, e pelo engenheiro
de aplicacbes, Gelci Oliveira, a empresa
pode levar conhecimento para o publico.
As duas apresentacdes levaram concei-
tos técnicos e a visdo da |I.S Brasil sobre o
mercado. Rudimar se apresentou no pai-
nel Mercado, lancamento e tendéncias
dos principais players do Brasil e do Mun-
do. Gelci Oliveira, apresentou um case no
painel Sistemas de Monitoramento de
GD/FV - Tendéncias, novidades e tecno-
logias, onde deixou solugdes para inte-
gradores. Além das apresentacgdes, o di-
retor Rudimar participou de um meeting
para debater sobre A visdao dos principais
players do setor GD/FV - logistica, garan-
tia, financiamento e novas tecnologias
disponiveis no mercado.

“Tudo que vivemos foi uma grata
surpresa, muito acima da expectativa.
Acredito eu, que as participagcdes que ti-
vemos nas palestras e nos debates foram
bastantes instrutivas. Foi um evento de
sucesso, deixo os parabéns ao grupo FRG
pelo esforco em poder promover um
encontro em um momento como esse”,
disse Rudimar Wobeto, Diretor Geral da |.S
Brasil. Segundo o diretor, o forum traz
debates e necessidades do mercado, para

um consenso geral. “Nos precisamos fazer
com que isso aqui efetivamente traga resultados para o mercado”, completou o

diretor.

Rudimar Wobeto, diretor da I.S Brasil, se apre-
sentando no painel “Mercado, lancamento e
tendéncias dos principais players do Brasil e
do Mundo”.

O grupo Orion, que é cliente da I.S Brasil, pdde palestrar no evento e foi re-
presentado pelo Diretor Roberpaulo Eller. O grupo se apresentou no painel Cases
de sucesso na regido Centro-Oeste / projetos sociais no setor de GD. “Fomos con-
vidados pela I.S Brasil e tivemos uma palestra bem interessante, onde falamos
sobre tecnologias aplicadas ao GD, como inteligéncia artificial, monitoramento
remoto e Big Data”, disse Roberpaulo.



A equipe comercial da |.S Bra-
sil também esteve presente no even-
to e pbde fazer contato com possi-
veis clientes. “Foi 6timo para noés a
participagdo no Férum GD. Acho que
todos estdo satisfeitos com o movi-
mento do evento, com o networking.
Vale muito a pena, essa volta aos
eventos para retomarmos as acdes
comerciais e atualizar contatos”, dis-
se Rodrigo Matsunaga, Gerente Re-
gional, responsavel pela regidao Cen-
tro-Oeste. “A I.S Brasil se mostrou da
melhor forma possivel, com capaci-
dade técnica, comercial, marketing.
Todos abracaram a causa e levaram
o nome da |.S Brasil a nivel nacional”.

“Quero deixar um agradecimento espe-
cial para equipe da I.S Brasil, que agora
faz parte do nosso time de patrocinado-
res. Com um grande destaque, fazendo
parte da cota diamante, que € a cota
mais expressiva que temos. Queremos
ser uma ferramenta importante para
gue a empresa alcance seus objetivos”,
concluiu Tiago Fraga.

Gelci Oliveira, Engenheiro de Aplicacao da I.S Brasil, se apresen-
tando no painel “Sistemas de Monitoramento de GD/FV - Ten-
déncias, novidades e tecnologias”.

Noticias I.S Brasil
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Roberpaulo Eller, diretor do Grupo Orion, se apresentando no painel “Cases de

sucesso na regiao Centro-Oeste”.
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Tiago Fraga, CEO do Grupo FRG Midias e Eventos.
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1.S BRASIL PARTICIPA COMO
EXPOSITOR EM EVENTO
DA AMM

O evento que teve como objetivo, discutir o desenvolvimento de
cidades do Sul de Minas, contou com a participag¢éo de diversos
municipios da macrorregido.

Veiculos Elétricos da I.S Brasil, expostos no evento AMM.

A |.S Brasil participou no dia
20 de agosto, do evento AMM nos
Municipios: AMM e Sebrae juntos
pelo desenvolvimento das cidades,
da Associacao Mineira de Munici-
pios (AMM) e do SEBRAE. Realizado
em Boa Esperanca- MG, o evento
reuniu mais de 100 municipios, e
marcou a transferéncia da sede da
AMM para o municipio anfitrido. O
encontro teve como tema central a

retomada econémica por meio do forta-
lecimento do turismo local dos munici-
pios. O evento contou com uma peque-
na exposicdo, que trouxe um pouco do
trabalho de alguns empresarios da re-
giao mineira.

“Estamos aqui em Boa Esperanca
com mais de 60 prefeitos, 120 municipios,
para somar forgcas no desenvolvimento
local e aprimoramento da gestéo. E esse
O NOSsO projeto e buscamos parcerias



para isso. Precisamos ter uma ges-
tdo mais eficiente da coisa publica,
devolver ao cidadao o dinheiro do
imposto e fomentar o desenvolvi-
mento local para gerar emprego e
renda”, disse Julvan Lacerda, presi-
dente da AMM e vice-presidente da
Confederacdao Nacional de Munici-
pios (CNM).

A |.S Brasil foi expositora e
pbde apresentar um pouco do tra-
balho que foidesenvolvido naregiao
mineira. Com o foco nas solucgdes
sustentaveis, a empresa levou para
0 encontro uma solugao fotovoltai-
ca. “O projeto levara economia, pois
vai zerar a conta de energia e em-

Nicolau Junior, Ivan Guimaraes
Ivan Siqueira.

belezara o municipio, trazendo também
mais seguranc¢a”, disse Nicolau Junior,
consultor de projetos da I.S Brasil. “Além
disso, este projeto mostra a importan-
cia de um municipio ser autossustenta-
vel, gerando sua prdpria energia com a
energia”’, completou o consultor.

Além de expor um pouco do tra-
balho, a |.S Brasil levou seus dois veicu-
los elétricos, o furgao e a SUV, que foram
um destaque no evento. Alinhados com
a proposta do desenvolvimento dos mu-
nicipios, os veiculos chamaram atencao
do publico presente e deixam uma oti-
ma ideia para os prefeitos e represen-
tantes.

Da esquerda pra direita: Nicolau, Ivan
G., lvan S., Werther, Marcelo Satto e
Jodo Pedro.

Apresentacao dos veiculos elétricos.

Noticias I.S Brasil
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.S BRASIL FECHA PARCERIA
COM EVENTO INTERSOLAR
SOUTH AMERICA

A parceria com o maior evento de energia do Brasil faz parte da
expansdo e do olhar da empresa para o mercado das renovaveis.

A |.S Brasil acaba de fechar
uma parceria de midia com a In-
tersolar South America, o maior
evento de energia do Brasil. Com
feiras anuais, o The smarter E South
America, como é conhecido, redne
as maiores empresas de energia do
Brasil e do mundo. Devido a pande-
mia do coronavirus, a primeira feira
do ano serd realizada em Sao Paulo,
de 18 a 20 de outubro de 2021.

A parceria com a |S Bra-
sil comegou na metade do ano de
2021, apo6s o langamento da 1° edi-
cao da Revista |.S Brasil, que trouxe
uma divulgacao. Apds conversas
com representante do Grupo Aran-
da, responsaveis pela organizagao
do evento, a |.S Brasil fechou uma
parceria que consiste na troca de
divulgacdes. Para a empresa, € mais
uma oportunidade de estar inserida
no mercado energético.

“As parcerias sdo fundamen-
tais para que o evento seja abran-
gente e tenha representatividade

entre os profissionais da area. Elas nos
ajudam a manter o evento sempre ali-
nhado com as necessidades do merca-
do, trazendo temas atuais € demandas
importantes para discussdo”, disse Mo-
nica Carpenter, Gerente Geral, Event
Manager Aranda Eventos e Congressos
Ltda. “Além disso, contribuem para a di-
vulgacao de nossas feiras e congressos
em seus respectivos nichos de atuacgao”.

Segundo Monica, considerando
0 cenario de crise hidrica e seus reflexos
no setor de energia, a expectativa é de
receber um expressivo numero de visi-
tantes: mais de 25 mil nos trés dias de
realizacdo. Em termos de expositores,
esses nUmeros devem ser superiores a
230. “Gragas ao avan¢o da vacinagao e
a consequente melhora no cenario da
pandemia, o governo do Estado de Sao
Paulo autorizou a realizagcao de eventos
a partir de 17 de agosto. Com isso, a feira
e congresso The smarter E South Ameri-
ca esta confirmada para os dias 18 a 20
de outubro de 2021, no Expo Center Nor-
te, em Sao Paulo (SP)", completou.

.S BRASIL

FECHA PARCERIA
COM INTERSOLAR
SOUTH AMERICA
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1.S BRASIL MARCA PRESENCA NA
11° EDICAO DO FORUM GD

No evento, a empresa distribuidora palestrou e péde apresentar um
pouco do trabalho que vem desenvolvendo pelo Brasil.

A |.S Brasil marcou presenca no principal evento de geracao distribuida do pais.

A I.S Brasil participou nos dias 29 e 30 de setembro, da 11° edicao do Férum
GD. Realizado desta vez, na cidade de Manaus- AM, o tradicional evento de ge-
racao distribuida discutiu importantes assuntos para o setor renovavel. O forum
tem o intuito de trazer temas do setor energético, pela a visdo das principais em-
presas, associacdes e players. Desta vez, o evento teve como foco a regido Norte,
local que possui potencial, porém carece de investimentos.

Segundo o grupo FRG Midias e Eventos, o férum GD reuniu 400 pesso-
as, um numero expressivo, se colocada a distancia de Manaus. O evento discutiu
demandas, problemas e temas da regidao Norte do Brasil, com objetivo de levar
conhecimento e aumentar o numero de conexdes na localidade.

“E um férum que habilita regionalmente as pessoas, integradores e distri-
buidores. O intuito é trazer, fomentar, fazer com que as pessoas tenham um con-
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tato com o tema de geracao distribuida. Agradeco a todos, ao Grupo FRG e a toda
nossa equipe. Nos temos agora o proximo evento, EXPO GD/ CBGD, que esta na 6°
edicdo e serd realizado em Salvador-BA", disse Leonardo Amorim, coordenador de
vendas do Grupo FRG Midias e Eventos.

A |.S Brasil, que é patrocinadora diamante do evento, participou e pales-
trou. Representada pelo Diretor de Marketing e Vendas, Matheus Lima, e pelo
Diretor Técnico, Roberto Wallach, a empresa pdde levar conhecimento para o pu-
blico da regiao Norte. As duas apresentacdes levaram conceitos técnicos e a visao
da |.S Brasil sobre o mercado. Matheus se apresentou no painel Mercado, lancga-
mento e tendéncias dos principais players do Brasil e do Mundo. Roberto

Roberto Wallach, Diretor Técnico da |.S Brasil pa-
lestrando no painel Sistemas de Monitoramento

de GD/FV

apresentou um case no painel Sistemas de Monitoramento de GD/FV - Tendén-
cias, novidades e tecnologias, onde deixou solugdes para integradores. Além de
marcar presencga, a empresa distribuidora participou de um meeting, que trouxe
as principais tendéncias do mercado, com o gerente regional Norte, Rodrigo Mat-
sunaga.

“Uma coisa que me marcou bastante foi a forma como os integradores nos
abordaram. Um deles falou que se identificou com a nossa histéria. Nosso objetivo
é esse, de ter uma conexdo com os integradores, estar junto deles. N6és entende-
mos as dores e queremos apresentar uma solugao”, disse Matheus Lima, diretor
de marketing e vendas da |.S Brasil.

Roberto Wallach, que palestrou no painel Sistemas de Monitoramento
de GD/FV - Tendéncias, novidades e tecnologias, apresentou um tema que é de



grande importancia para integrado-
res. Atualmente, os reativos sdo uma
ddvida de muitos instaladores. Se
desenvolvido um projeto sem uma
analise, o consumidor final pode ter
prejuizos ao invés de economia. “Na
minha palestra o tema abordado foi
a compensacao da energia reativa,
qguando temos as instalacdes foto-
voltaicas. Foi feita uma revisdao nos
conceitos de energia reativa, no que
isso implica para o cliente, questao
de cobranga de reativo excedente.
A interac¢ao, o que acontece quando
eu implanto um sistema fotovoltai-
CO € passo a ter cobrancga de reativo,
o0 conceito tedrico por tras disso e
as solucdes praticas”, disse Roberto
Wallach.

A IS Brasil contou também
com a participacao de seu Geren-
te Regional de Vendas pela Regiao
Norte, Rodrigo Matsunaga. “Eu vejo

VUIN
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a regido Norte como um foco para a I.S
Brasil, por conta do mal atendimento,
pela logistica, pela regiao, por estar lon-
ge dos centros tecnoldgicos e empresas
fornecedoras. O integrador sente falta
da informacdo, da experiéncia e o evento
NOS proporcionou isso, estar proximo dos
integradores. Assim podemos comparti-
lhar experiéncias, apresentar a |.S Brasil,
a solucao nova para o mercado. Nao que-
remos apenas fornecer materiais, mas
sim solugdes, engenharia. Pensando
sempre no cliente final”, disse Rodrigo.

Agora, a |.S Brasil se prepara para
0S proximos eventos do ano. A empresa
distribuidora seguira levando conheci-
mento e visao para integradores de todo
Brasil. O préximo compromisso da |.S
Brasil € em Salvador-BA, em novembro,
na EXPOGD/CBGD, que também é reali-
zado pelo Grupo FRG Midias e Eventos.

Noticias I.S Brasil
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.S BRASIL E SICOOB CREDICARMO
INICIAM A CONSTRUCAO DA
USINA SOLAR FOTOVOLTAICA
DOADA PARA HOSPITAL DE
CARMO DO RIO CLARO

O projeto solar promete zerar todos os custos com energia da
instituicdo carmelitana.

L e 4..1 :ﬁ L — 3 - L
Em ordem, Edson Marinho (diretor de negdécios do Sicoob); Erenita Fernandes (gerente
administrativa do Hospital); Vicente Nonato ( presidente do conselho vicentino); Rodrigo

Reis (presidente do Sicoob); e Ivan Siqueira (presidente da .S Brasil).

Representantes da |.S Brasil e do Sicoob Credicarmo, agéncia de Carmo do
Rio Claro- MG, se reuniram na uUltima quarta-feira, 06/10, para dar inicio na cons-
trucao da usina solar fotovoltaica, doada para o Hospital Sdo Vicente de Paulo, de
Carmo do Rio Claro. A ideia que nasceu em abril deste ano, tem o objetivo de zerar
a conta de energia da instituicao, que pagara apenas a taxa obrigatdria exigida
pela concessionaria.

“Aideia é inicial foi de prestar apoio a comunidade. O Hospital Sao Vicente
de Paulo é uma das principais entidades do municipio. O primeiro socorro sera
sempre aqui. Devido a este momento que estamos vivendo, o Sicoob e associados
aprovaram a iniciativa de doar uma parte dos fundos, para a construg¢ao da usina
solar fotovoltaica,” disse Edson Marinho, Diretor de Negdcios do Sicoob Credicar-
mo.



Segundo os representantes,
a agéncia acredita no poder das
acdes sociais e por esse motivo le-
VOU a proposta até sua assembleia,
onde todos os votos foram a favor.
“Acredito que traremos bastante
beneficio para o Hospital, pensando
gue, podemos zerar a energia con-
sumida pela instituicdo. O Sicoob
através dos associados, na assem-
bleia de abril de 2021, destinou R$
150 mil reais para a construcao da
usina. Entdo o Sicoob entrard com
50%, e a |.S Brasil cobrird o restan-
te”, explica Rodrigo Reis de Azeve-
do, Presidente do Sicoob Credicar-
mo. Segundo Rodrigo, a procura no
Hospital é grande, por esse motivo,
a doagdo podera ser de extrema im-
portancia. “Agradecemos a parceria
com a .S Brasil e a geréncia do Hos-
pital. Nosso hospital precisa de aju-
da, esse € apenas o primeiro passo.
Uma simples agdo dos nossos as-
sociados angariou R$ 150 mil reais”,
completou.

“O inicio das obras é de gran-
de importancia para o Hospital, por-
gue vivemos esse ano uma situagao
muito critica, devido a pandemia
da Covid-19, o numero excessivo de
atendimentos, o alto custo dos in-

sumos hospitalares. Essa usina veio

em um momento muito importante
para nos, pois conseguiremos reduzir os
custos”, disse Erenita Fernandes Lopes
Lemos, Gerente Administrativa do Hos-
pital.

Esse é mais uma proposta social
da I.S Brasil, que além de levar economia
para toda uma comunidade, pode tam-
bém aumentar a oferta de sustentabi-
lidade na regido. Neste momento, com
a crise hidrica e outros problemas ener-
géticos, essas iniciativas chegam para
ajudar toda populagao. “Essa doagao
vai servir nao somente para o hospital,
mas para toda comunidade da cidade
e adjacéncias. Essa economia vai gerar
mais beneficios para o hospital, poden-
do atender um nUumero maior de pesso-
as”, disse lvan Siqueira, Presidente da I.S
Brasil. “Abrimos portas, para que outras
pessoas possam se juntar a |.S Brasil e ao
Sicoob, para realizar agdes sociais”, com-
pletou.

Em breve, a usina solar fotovoltai-
ca sera concluida e entregue ao Hospi-
tal. Com a economia, a partir do proje-
to, o hospital podera realizar melhorias
e comprar insumos hospitalares, que
estao em falta. Além disso, a instituigao
ndo tera preocupagdes com as bandei-
ras tarifarias, que estdo afetando toda
populacdo brasileira.

A usina solar fotovoltaica serd instalada neste local.
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6> EDICAO DA EXPOGD/CBGD
REUNE 5 MIL PESSOAS
EM SALVADOR

Feira e Congresso organizados pelo Grupo FRG Midias e Eventos,
surpreendeu setor com numero de visitantes presentes.

A 6% edicdo da EXPOGD/
CBGD South America, aconteceu
entre os dias 10 e 11 de novembro de
2021, e reuniu parte das empresas
de energias renovaveis do Brasil e
visitantes de todo Brasil. Realizado
no Centro de Convencodes de Salva-
dor-BA, o evento discutiu sobre im-
portantes assuntos ligados a ener-
gia e sustentabilidade. Composto
por Congresso e Feira, o evento reu-
niu aproximadamente 5 mil visitan-
tes.

“O evento foi um sucesso. Au-
ditérios lotados, corredores cheios,
0s principais players conosco, ©
evento superou expectativas. Con-
tamos com integradores do todo
Brasil. O publico vem até o evento
para ver essas autoridades falarem,

por isso é importante termos este pesso-
al conosco”, disse Claudio Fraga, Geren-
te de negoécios do Grupo FRG Midias e
Eventos.

A |.S Brasil Solar participou como
expositora no Expogd e palestrou no
CBGD. Como expositora, apresentou di-
versas solucdes para visitantes de todo
pais, além de fazer networking com o
publico que esteve presente no evento. A
participagdo com estande foi muito im-
portante para empresa. “Estamos com 2
parceiros, Yingli e Hopewind, o objetivo
nao € apenas ser mais um distribuidor
ou vender s6 preco. Queremos trazer
tecnologia, confianca na mercadoria e
suporte no poés-venda”, disse Matheus
Lima, Diretor de Marketing e Vendas da
.S Brasil.



A EXPOGD trouxe boas pers-
pectivas para o cenario fotovoltaico
e para a |.S Brasil. “Estamos muito
contentes com o resultado da fei-
ra, a participacao de integradores
e fabricantes foi muito importante,
tivemos oportunidade de estar aqui
aprendendo um pouco mais”, disse
Flavio Arantes, Diretor Juridico da
.S Brasil.

No CBGD, a participacao da
I.S Brasil contou com 3 parceiros, 2
deles multinacionais, Yingli Solar e
Hopewind. Além delas, a |.S apre-
sentou a Hotéis do Sol, que é um
projeto desenvolvido em parceria
com a Green Maceid, que pretende
revolucionar o mercado energético
hoteleiro, com uma nova solucao.
“Nas palestras tivemos oportunida-

Equipe da I.S Brasil e parceiros, em frente ao estande, na EXPOGD/CBGD South America 2021.

de de aprender bastante, interagir com
os integradores. Foi um momento de
muito aprendizado, onde pude ver que
a tendéncia da energia solar é de dobrar
de tamanho no préximo ano, principal-
mente por ser uma energia limpa e ser
uma resposta para a crise energética e
hidroelétrica”, disse Darci Teixeira, Dire-
tor de DHO da |.S Brasil. “A .S Brasil esta
preparada para crescer e trazer novas
solugdes para o mercado”, completou.

O préoximo evento nesse sentido,
sera em marco. O grupo trara novamen-
te o primeiro Férum do ano de 2022, o
Forum GD Sudeste. Possivelmente, serd
realizado em Sao Paulo. Para mais infor-
magdes, acesse www.féorumgdsudeste.
com.br.
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Area do Integrador

Outra empresa que virou uma parceira da .S Brasil
Solar foi a FERREIRASOLAR, que atua na regiao de
Belém-PA.
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A FERREIRASOLAR trabalha com vendas e instalagdao de equipamentos fo-
tovoltaicos. Com 3 anos de mercado, a empresa integradora desenvolveu diversos
projetos na regiao Norte. Com o periodo de crise hidrica e a aprovagao do PL 5829,
a empresa foi bastante requisitada e pretende instalar um grande ndmero de pro-
jetos, ainda neste ano. Pensando em ofertar sustentabilidade e levar mais econo-
mia para a regido Norte e Nordeste do Brasil.



Primeiro contato com a I.S Brasil

FERREIRASOLAR: O primeiro contato com a |.S Brasil aconteceu quando decidi
procurar por novos distribuidores. Nessa pesquisa, acabei encontrando a |.S Brasil

e assim fechamos a parceria.

FERREIRASOLAR: As negociagles
com a .S Brasil continuam bem. Para
noés, foi importante para realizarmos
algumas transag¢des bancarias, pois a
|.S Brasil nao desiste da venda, junto
com o integrador e possui um pos-
-venda muito bom.

Trabalho e Perspectiva

FERREIRASOLAR: Trabalhamos para
alcangar as metas, pois com a lei de
taxagdo da energia solar e conta de
luz alta, a demanda esta crescendo dia
a dia. A energia solar aqui na Regiao
Norte estd em crescimento, tem bas-
tante gente procurando. Antes as pes-
soas estavam com 10, 12 or¢amentos,
hoje em dia, elas estao apenas com 3,
2 orcamentos.

Area do Integrador



| SOUTH AMERICA

MARQUE EM 23-25
SEU CALENDARIO AGO

A maior feira e congresso da América do Sul para o setor solar
EXPO CENTER NORTE, SAO PAULO, BRASIL 2 O 2 2

www.intersolar.net.br
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ENFRENTANDO PROBLEMAS COM SUA

CONTA DE ENERGIA?

NAO SABE COMO RESOLVER?

COM A LS BRASIL E POSSIVEL!

Redugao de custos, com economia de até 95%;
Funcionalidade e otimizacao de espacgo;
Investimento através de financiamento;
Sustentabilidade;

Suporte em até 72h.
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& (35) 3523-5485
R. Campo Belo, 172 - Furnas
Sao José da Barra/MG



